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П Р Е Д И С Л 0 В 1 Е К О 2-му И З Д А Н 1 Ю . 

С ъ момента выпуска въ св-Ьтъ 1-го и з д а т я про-
шло всего 9 м-Ьсядевъ. 

Сделанный на т е в с к о м ъ экспортномъ съ'Ьзд'Ь 
докладъ мой, им-Ьвшш, въ виду неясности полити-
ческой конъюнктуры и сравнительной отдаленности 
срока заключешя новыхъ торговыхъ договоровъ, 
несколько теоретически характеръ, получилъ, бла-
годаря внезапно нагрянувшей игровой войн-Ь, вы-
дающееся актуальное значеше. 

Агрессивная экономическая политика Гермаши, 
являющаяся одной изъ основныхъ причинъ совре-
менной войны, вызвала во всемъ цивилизованномъ 
м1р"Ь крайнее недовольство применяемыми Гермашей 
пр1емами конкуренщи. 

Используя благоприятное стечеше обстоятельствъ 
даннаго историческаго момента, Р о с а я могла бы 
сравнительно легко провести въ жизнь указанный 
мной уже въ 1901 г. планъ: создаше для борьбы 
с ъ Гермашей экономической коалицш, во глав'Ь 
которой стояли бы Россгя и Англгя1). 

Привлекши на свою сторону, при помощи ука-
занныхъ въ дальнМшемъ изложенш средствъ, 
очень недовольныя агрессивной экономической по-
литикой Германш нейтральныя государства, Р о с а я 

а) Ср. по этому поводу мой трудъ: „Синдикаты и тресты и 
современная экономическая политика", изд. 1-ое, стр. 466 и 505. 



— 4 --

и А н п п я могли бы дать толчокъ къ создашю могу-
щественнаго союза, который, гарантируя участни-
камъ взаимное облегчеше сбыта на своихъ откры-
вающихъ дверь для самой широкой дифференщацш 
производства рынкахъ, изолировалъ бы в ъ то 
же время Германго. 

Для Россш эта экономическая коалищя была бы, 
кроме того, очень выгодна потому, что способ-
ствовала бы быстрой эмансипацщ ея отъ столь 
унизительнаго для великой державы положешя 
экономической колоши Гермати. 

Сум-котъ ли руководящее деятели Р о с с ш и 
Англш разрешить эти выдвигаемыя великимъ исто-
рическимъ моментомъ задачи, р^шеше которыхъ 
несомненно дало бы толчокъ къ крупному пово-
роту въ экономической исторш человечества, 
покажетъ близкое будущее. 

Москва, 
въ декабр-Ь 1914 г. 

I. М. Гольдштейнъ. 



П Р Ё Д И С Л 0 В 1 Е , 

Вопросъ о форсироваши экспорта синдикатами 
давно уже привлекаетъ къ с е б е внимате какъ 
непосредственно заинтересованныхъ сторонъ, такъ 
и правительствъ вс1;хъ культурныхъ странъ. 

Особенное значеше этотъ вопросъ получилъ, 
однако, съ 1902 г., когда — вслъдъ за оффищаль-
ной нотой по поводу дополнительнаго обложешя 
экспорта русскаго сахара въ связи съ брюссель-
ской конвенщей — наше Министерство Финансовъ 
въ ряд-Ь статей, пом-Ьщенныхъ въ „Торгово-Про-
мышленной Г а з е т е " и въ „ В е с т н и к е Финансовъ", 
вполне правильно указало на систематическге об-
ходы торговыхъ договоровъ, практикуемые иностран-
ными, и въ особенности германскими синдикатами, 
при помощи выдачи вывозныхъ премш. 

С ъ этого момента вопросъ о б о р ь б е съ зло-
употреблешями синдикатовъ въ данной области 
сделался одной изъ наиболее обсуждаемыхъ про-
блемъ торговой политики /всехъ культурныхъ 
страпъ, давъ толчокъ къ целому ряду чрезвычай-
но важныхъ правительственныхъ и частныхъ меро-
пр1ятш. 

Задачами, которыя поставилъ с ебе , въ связи съ 
вопросомъ о возобновлены торговаго договора 
съ Гермашей, на шевскомъ экспортномъ с ъ е з д е 
авторъ, были: 

во-1-хъ, характеристика различныхъ способовъ 
применешя системы форсировашя дешеваго экспор-
та германскими синдикатами при помощи выдачи 
тайныхъ или явныхъ вывозныхъ премш и другихъ 
меропр1ятщ; 

во-2-хъ, выяснеше результатовъ применешя та-
кой тактики съ точки з р е ш я интересовъ русскаго 
экспорта вообще и пересмотра ставокъ русскаго 



таможеннаго тарифа при возобновлении торговаго 
договора съ Гермашей въ частности; 

въ-3-хъ, характеристика м-Ьропр1ЯТш для борьбы 
съ обходомъ основныхъ предпосылокъ заключае-
мыхъ торговыхъ договоровъ, проявляющимся въ 
выплат-Ь синдикатами вывозныхъ премш. 

Исходя изъ основной точки зр-Ъшя: необходи-
мости для Р о с с ш развивать свои торговыя сноше-
шя съ возможно большимъ числомъ странъ, авторъ счи-
таетъ тактику германскихъ синдикатовъ чрезвычай-
но опасной для Россш, такъ какъ, благодаря ей, Гер-
машя монополизируетъ русскш рынокъ, легко вы-
тесняя соответствующая издел1я А н г л ш , Бельгш, 
Швейцарш, Голландш, Даши, Норвегш и многихъ 
другихъ странъ, синдикаты которыхъ, если они 
вообще имеются, слишкомъ слабы, чтобы выпла-
чивать тагая высошя вывозныя премш, какъ это 
делаютъ г е р м а н с т е синдикаты. 

Такая тактика германскихъ синдикатовъ т е м ъ 
опаснее для Россш, что, вытесняя црупя страны 
с ъ русскаго рынка, Гермашя способствуетъ этимъ 
самымъ образовашю чрезвычайно высокаго уровня 
фрахтовъ для нашего морского экспорта въ дру-
п я страны, упрочивая этимъ монопольное поло-
жеше Германш и въ русскомъ экспорте. 

Новейшее законодательство н е к о т о р ы х ъ странъ, 
вступившихъ на путь борьбы съ форсировашемъ 
экспорта синдикатами, заслуживаетъ поэтому, по 
моему м н е н ш , самаго внимательнаго изучешя со 
стороны заинтересованныхъ лицъ, правительства 
и нашихъ законодательныхъ учрежденш. 

В ъ этомъ смысле единогласно высказался и 
гаевскш экспортный с ъ е з д ъ , на которомъ мне 
пришлось выступить съ этимъ докладомъ. 

I. М. Гольдштейнъ. 
Москва, 

въ феврал-6 1914 г. 



Г Л А В А I. 

Дешевыя продажи за границу въ прежшя эпохи и въ 
настоящее время и отношеше къ нимъ промышленниковъ 
и общественнаго мн4шя. Форсироваше экспорта какъ 
массовое явлеше в^ жизни современной Германш. Деше-
выя продажи за границу рельсовъ. Дешевыя продажи за 
границу угля и кокса и расходы синдикатовъ на выплату 
вывозныхъ премш. НовМппя м+.ропр1ят1я угольнаго син-
диката Для усилешя экспорта. Форсироваше экспорта чу-
гуна и полупродукта.—Стальной синдикатъ и покрови-
тельствуемое имъ форсироваше экспорта по дешевымъ 
цЬнамъ при помощи заграничныхъ агентуръ,- Форсиро-
ваше экспорта проволоки, проволочныхъ штифтовъ, лис-
тового, углового и другихъ сортовъ железа, жел-Ьзныхъ и 
стальныхъ трубъ и другихъ жел'Ьзныхъ и стальныхъ из-
д4лШ. Центральное бюро германскихъ синдикатовъ для 
выдачи премш при экспорт^. — Форсироваше экспорта 
бумаги, хлопчато-бумажной пряжи, джута, сахара, спирта 
и т. д. 

П р о д а ж а ' п о д е ш е в ы м ъ ц Ь н а м ъ за - г р а н и ц у : — 

п р и ц с к у с с т в е н н о м ъ гоэддерживанш в ы с о к а г о у р о -

в н я ц-Ьнъ н а в п у т р е ш ш х ъ р ы н к а х ъ — д а л е к о н е 

н о в о е я в л я е т е 1 ) . П р и м е н е н и е э т о й т а к т и к и б ы л о 

з н а к о м о у ж е А д а ' м у С м и т у , к о т о р ы й с о о б щ а е т ъ , о 

т о м ъ , ч т о о н ъ з н а л ъ м н о г и х ъ п р е д п р и н и м а т е л е й ! 

« с о з д а в ш и х ъ с о г л ' а ' ш е т я в ъ ц й л я х ъ в ы п л а т ы п р е -

м ш и з ъ с о б с т в е н н а г о к а р м а н а за э к с п о р т ъ 

») Относительно подробностей см. мой трудъ: „Син-
дикаты и тресты и современная экономическая политика". 
2-ое издаше. Москва, 1912. 



известной ,части ихъ производства1 за-границу. 
Э т о средство оказа'лось настолько удачнымъ. что, 
несмотря на крупное увеличение производства! 
(а следовательно, и уменыцеше дедержекъ на 
единицу продукта), цена1 ихъ товаровъ на вну-
треннемъ рынке, более, ч е м ъ удвоилась» 1 ) . 

О такихъ дешевыхъ продажахъ повг1зствуетъ 
в ъ своемъ труде! «Б1е Сгип(11а§еп с!ег. 5оаа1-
\У1ззепзсЬаЯ;», появившемся в ъ 1860 г., и Сагеу, 
указывая на то, что англичане у ж е в;ъ X V I I I 
с т о л е т ш часто продавали свои товары за - гра-
ницу дешевле, ргЬэдъ на внутреннихъ рынкахъ, 
чтобы сделать невозможнымъ возншшовеше кон-
курирующихъ предприятий в ъ другихъ страна'хъ. 
Известный! парламентский деятель В г о и ^ Ь а т за-
явилъ даже по этому поводу, нисколько не 
стесняясь, в ъ 1815 г., что Англия в ъ состоянщ 
вынести на1 своихъ плечахъ кое - к а т я потери 
при в ы в о з е своихъ товаровъ, если ей только 
удастся искоренить зачатки иностранной про-
мышленности 2). 

В ъ свое время германские промышленники 
очень возмущались такой тактикой англичанъ. 
В ъ новейшее же время немцы сами систематиче-
ски применяютъ эту систему. Э т о р е з к о сказа-
лось, между пр0;чимъ, в ъ сообщешяхъ генераль-
наго секретаря германскихъ железозаводчи-
к й в ъ — Виеск'а, открыто заявившаго въ засе1-

!) Ср. А д а т ЗтйЪ, Ап 1г^шгу т Ю 4Ье Ха1иге апс! Саи-
ве® о{ Ше \Уеа1Ш оГ ХаЦопз, изд. Е<1шп Саппап'а, томъ II, 
книга 4, глава V , стр. 19. 

' ) Ср. Магйп, Бае Е1зетп<1ив1пе, стр. 171. 



д а т я х ъ германской картельной анкеты но поводу 
дешевыхъ продажъ з а - г р а н и ц у , «что всякш, 
идущш на иностранные рынки, долженъ напа-
дать, и что, только нападая) можно побгъдить». 

Особенно интересными являются при характе-
ристике исторщ этого вопроса два1 обстоятель-
ства1. Во-1-хъ, т о г ь фактъ, что в ъ такихъ деше-
рыхъ продажахъ за - границу1 участвовали не 
только частныя фирмы Германш, наивысшимъ 
закономъ для которыхъ всегда1 является по-
лучка наибольшей прибыли, но даже и пред-
приятия, принадлежавшая государству. Эта м'Ьра 
применялась, (напр., в ъ 1892 г. прусскимъ 
фискомъ, который, отказавшись в ъ дане 1892 г. 
понизить ц^ны на уголь для рейнскихъ про-
мышленниковъ, в ъ к о н ц е того же года прода'лъ 
на1 2 марки с ъ тонны дешевле болышя партш 
угля конкурирующимъ с ъ Гермашей заводчикамъ 
французскаго департамента Наи1е-Магпе. Т у же 
тактику управление принадлежащихъ государ-
ству копей П р у с с ш очень часто применяло по 
отношение- к ъ некоторымъ сеГртамъ угля, сбы-
ваемымъ въ Швейцар1ю 

Еще более в!ажнымъ моментомъ является то 
обстоятельство, что бывгшя прежде сравнительно 
рпдкимъ явлешемъ и производивнняся при томъ 
лишь в ъ сравнительно небольшихъ количествахъ 
дешевыя продажи за'-границу получили за по-
следшя десятилетия массовой характеръ в ъ за-
висимости о т ъ появлешя в ъ большинстве отра-

1) У о § е Ы е т , В1е 1п<1и51пе <1ег К к е т р г о у т г , стр. 59. 
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слей промышленности Германш бол-йе или менее 
прочно организованныхъ синдикатовъ. 

Дешевыя продажи за'-границу не р а з ъ у ж е 
обращали поэтому на себя внимаше обществен-
наго мн-Ьтя и вызывали даже бурныя п р е т я 
в ъ парла'ментахъ. Т а к ъ , напр., у ж е в ъ 1879 г. 
Евгений Р и х т е р ъ ука'зывалъ в ъ рейхстаге на то, 
что не только рельсопрокатные заводы, но и 
предпр1ят1я, выделывающая локомотивы и ватоны, 
составили картели и продаютъ свои изд-Ьл1я 
з а - г р а н и ц у по значителвно б о л е е дешевымъ цЬ-
намъ, ч-Ьмъ на внутреннихъ рынкахъ. Р и х т е р ъ 
констатировалъ при этомъ, что рейнсше заводы 
продавали рельсы голландскимъ жел'Ьзнымъ до-
рогамъ по 100 марокъ за тонну, тогда какъ 
с ъ РейНско-Везерской железной Дороги они тре-
бовали 180 ма'рокъ. В ъ загЬдаши 16 мая 1879 г. 
и членъ германскато парламента Ш т у м м ъ , самъ 
владевппй большими заводами, долженъ былъ 
признать, что разница в ъ ц'Ьнахъ за н'Ьмецк1е 
рельсы на' внутреннихъ и иностраннихъ рътнкахъ 
достигаетъ иногда 40—50 марокъ с ъ тонны 1 ) . 
Такимъ обра'зомъ, даже по даннымъ самихъ про-
мышленниковъ, германские синдикаты продавали 
рельсы за - границу на 30—40% дешевле, ч'Ьмъ 
на' внутреннемъ рынке. 

Крайне характерно при этомъ, что и сами 
владельцы рельсопрокатныхъ з а в о д о в ъ , — а рель-
сы принадлежали к ъ числу продуктовъ, по по-
воду которыхъ такхя жа'лобы стали очень давно 

») Ср. МаПт, Б1е Е1зептс1и51пе е(с., стр. 172. 
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раздаваться — не считали тогда еще такое по-
лож!еше вещей «нормальнымъ». П о крайней М'Ь-
р-Ь, одинъ изъ главныхъ вождей сторонниковъ 
Высокаго протекционизма', цитированный выше 
влад-Ьлецъ болыцихъ жел"Ьзопрока'гныхъ заво-
д о в ъ — Штуммъ, за'явилъ тогда, въ о т в е т ь на 
обвинения Рихтера, что та'юя дешевыя продажи 
за - границу являются результатомъ печальнаго 
положешя промышленности, и что онъ самъ ста'-
нетъ порицать такую тактику, если германской 
рельсопрокатной промышленности будетъ даро-
вано достаточное таможенное покровительство. 

Ж е л а ш е рельс опрок'а'тныхъ заводовъ было, 
какъ известно, исполнено, и дарованная имъ та-
моженная ставка въ25мар. с ъ тонны, равнявшаяся 
въ среднемъ приблизительно 25 о/о стоимости этихъ 
изд-Ьлй:, скоро привела къ тому, что, за' ред-
кими исключешями, ввозъ рельсовъ въ Герма-
нию былъ крайне ничтожнымъ. Несмотря на 
это, синдикатъ рельсопрокатныхъ заводовъ, въ 
противовгьсъ завгъретямъ Штумма, не прекра-
тилъ, однако, дешевыхъ прода'жъ за - границу. 
Сравнивая, англгйсюя ц-Ьны, публикуемыя лон-
дрнскимъ «ЕсопогшзГомъ, съ ц-Ьнами на' гер-
ма'нскихъ рынкахъ, можно, (наприм-Ьръ, установить 
фактъ, что ц^ны рейнско-вестфа'льскихъ рельсо-

Продажи рельсовъ по дешевымъ ц-Ьнамъ за границу 
наблюдались въ Германш уже въ бо-хъ гг., а именно, со 
времени основашя въ 1864 г. такъ-называемой „рельсовой 
конвенцш" (одного изъ самыхъ старыхъ германскихъ кар-
телей), ц-Ьдью которой было устранеше конкуренцш при 
поставка рельсовъ на внутреннихъ рынкахъ. 
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выхъ заводовъ были, въ общсмъ, начиная с ъ 
1890 г., на 30—35 ма'рокъ Выше ц-Ьнъ сталь-
ныхъ рельсовъ в ъ Лондон^1. Иногда же разница 
бывала еще больше, достигая 54 марокъ. Синди-
катъ выбрасывалъ, такимъ образомъ, рельсы на 
заграничные рынки, по ц'Ьнамъ на 40% ниже 
ц^нъ въ ПруСС1И !). 

Очень давно дешевыя прода'жи за - границу 
практикуются зат'Ьмъ угольными синдикатами 
Германш. Та'къ, напрюгЬръ, одна большая ино-
странная железнодорожная компания получила 
в ъ 1901 г. уголь о т ъ рейнско-веетфальекаго 
угольнаго синдиката на 8 франковъ с ъ тонны 
дешевле, ч е м ъ ей приходилось платить во вто-
рой половине 1900 г., тогда какъ на внутрен-
нихъ рынкахъ понижешя ц е н ъ еще не после-
довало. Такой же контр актъ по дешевымъ це1-
намъ былъ заключенъ затемъ с ъ некоторыми 
железными дорогами Швейцарш. Д а и вообще 
н е м е ц т й уголь продавался въ это время въ 
Швейцарш, по сообщешямъ некоторыхъ из-
следователей, по такимъ низкимъ ценамъ, что 
лежавиле недалеко отъ швейцарской границы 
немецкге заводы находили для себя выгоднымъ 
покупать свой уголь въ Швейцарш 2). 

Несмотря на Дешевыя цены, качество экспор-
тируемаго за-границу угля было, однако, зна-

Ср. Уо§еЫет, В1е 1пс1и8«пе йег КЬетргст-пг, стр. 73 
и Кез4пег, Б^е йеШзсЪеп Е1зепгб11е, стр. 27. 

2) Ср. Ббп§ез, Б^е ЪапёекроНйзсЬе Ве(1еи1ш^ <1ег Аиз-
{иЬгргаппеп, стр. 120 и сл'Ьд. 
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чительно выше марокъ, продававшихся на вну-
треннихъ рынкахъ х) . 

Что касается суммъ, израсходованныхъ рейн-
ско - вестфальскимъ синдикатомъ на выплату 
всякаго рода вывозныхъ прем1Й, то у ж е за 
первые 5 м'Ьсяцевъ своей деятельности (съ 1-го 
августа' по Декабрь 1893 г.) угольный синдйкатъ 
выплатилъ для этой цели ц&лыхъ 644.000 марокъ. 

С ъ Да'льнейшимъ развюпемъ деятельности син-
диката суммы эти быстро повышались, достиг-
нувъ въ 1897 г., по подсчетамъ Фогельштейна 2 ) , 
приблизительно 17 милл. марокъ; ча'сть этихъ 
суммъ затрачивалась на в ы т е с н е т е анпнйской и 
австршской конкуренцш с ъ такъ называемыхъ 
«спорныхъ» рынковъ в ъ самой Германш, часть 
ж!е Ш (непосредственную, выдачу прямыхъ р: 
косвенныхъ вывозныхъ премш. Необходимый Для 
выплаты этихъ прем1й средства' взыскивались' 
при помощи процентнато обложен] я стоимости 
сбыта' синдиката (такъ называемой «Цт1а§е»), 
причемъ размеры этого обложения, в,ъ зависи-

') Ср. по этому поводу сообщешя Винкельмана (Коп1г. 
УегЬ. 2. Ней, стр. 425) и цитируемые Раффаловичемъ 
отчеты фраицузскихъ консуловъ, изъ которыхъ видно, 
что экспортировавшейся уголь долженъ былъ быть лучше 
уже потому, что синдикатамъ приходится гарантировать 
его качество, тогда какъ—при продажахъ на внутреннихъ 
рынкахъ—они систематически отказывались отъ внесешя 
въ контракты такихъ гарантирующихъ качество пунктовъ. 
Ср. ТЬе ЕхроП РоНсу о! Рогещп Тгиз1в, стр. 299. 

Ср. Уо^еЫеш, Ше 1пс1из1пе Лез К Ь е т р г о у т г , стр. 77. 
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мости о г ь в е р о я т н о й величины р а с х о д о в ъ на' 
вышеназванный цели, часто менялись. 

Применяя тЬ' же приемы поДсчетовъ, можно 
установить, что, напр., в ъ 1904 г. . имтЬвцпяся 
в ъ распоряженш у г о л ь п а г о синдиката суммы, 
который м!огли быть израсходованы дЛя выше-
названныхъ цеЛ1еЙ1, Должны были равняться при-
близительно 20 милл. марокъ. К ъ этому; нужно 
прибавить Дальнейшие 7 — 8 милл., затраченныхъ 
Длй т Ь х ъ же ц е л е й слившимся с ъ Конца 1903 г. 
с ъ угол'ьнымъ сйнДикатомъ—вестфальским ь кОк-
совымъ синДикатомъ. 

Ка'гая громадный количества вывозились по 
пониженнымъ ц е н а м ъ з а - г р а н и ц у рейНско-вест-
фалыскимъ угольнымъ синдикатомъ за послед-
нее годы, видно и з ъ с л е д у ю щ и х ъ с о й о с т а в л е т Й 
о р а з м е р а х ъ его вывоза с ъ 1908 по 1911 гг. 
Э т о т ъ экспортъ исчислялся : 

Годы. Уголь. 

1908 
1909 

1 9 1 0 
1 9 1 1 

в ъ т о н н а х ъ. 

Коксъ Брикеты. 

9.018.000 
10.766.000 
11.926.000 
13.088.000 

2.746.000 
2.909.000 
3.493.000 
3.677.000 

726.000 
803,000 

1210.000 
1579.000 

Весь экспортъ, 
перечислен-

ный въ уголь 2) 

13.207.000 
15.234.000 
17.518.000 
19.355.000 

+ 45% + 3 4 % + 1 1 7 % + 4 7 % 

1) СР- «ВегНпег ^ЪгЪисЪ 1йг Нап(1е1 ипс! ЬкЗизЫе" за 
1912 г., Томъ I, стр. 144 и сл'Ьд. 

2) Брикеты=92»/0 угля; изъ тонны угля получаются 780 
килограммовъ кокса. 
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Весь экспортъ угля, кокса и брикетовъ рейн-
еко-вестфальскаго синдиката в ъ Россно исчислял-
ся, по даннымъ ука'заннаго источника, в ъ 1910 г. 
в ъ 13,8 а в ъ 1911 году в ъ 19,3 милл. пудовъ, 
что соотв'Ьтствуетъ увеличешю на ц-Ьлыхъ 40о/о. 

Достигалось это грандиозное форсироваше экс-
порта', главнымъ образомъ, при помощи вы-
платы вывозныхъ премш. для чего синдикату при-
ходилось систематически взвинчивать обложеше 
( И т 1 а § е ) . К а к ъ быстро росло последнее, видно 
изъ сл-ЬДующдхъ данныхъ : 

О б л о ж е н 1 е 
Угля Кокса Брикетовъ 

четверти года, четверти года. четверти года. 

Годы. « В! Л к « « « л к к « к л « Годы. Й Й Н Й И Й н й й й н й 
тн «ч СО тЧ со тн со 

1901 3 3 3 6 3 3 3 З и 0 1 1 1 1 
1902 6 6 6 6 в 3 3 6 — 7 2 3 4 4 
1903 6 6 6 6 5 7 , 51 / . , 6 6 4 4 6 6 
1904 6 6 6 6 6 6 6 8 6 4 4 4 
1905 6 6 8 8 8 8 11 11 3 3 4 4 
1906 б1/, 6 6 7 9 9 9 7 4 4 4 4 
1907 7 7 7 7 7 4 4 4 4 4 4 4 
1908 7 7 7 7 5 5 7 7 4 4 3 4 
1909 8 „ 8 - 9 9 9 8 8 8 8 5 5 5 5 
1910 9 9 10 10 7 7 7 7 5 5 7 9 
1911 12 12 12 12 7 7 7 7 9 9 — 1 2 12 12 

С ъ апреля по декабрь 1912 г., въ виду блестя-
щаго положешя угольнаго рынка въ самой Гер-

1) Ор. ВегНпег ^ЪгЬисЬ Щг Нап(1е1 ипс! 1пс1и81пе за 
1912 г., I. Вапс1, стр. 140. 
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маши, обложеше равнялось для угля и брикетовъ 
всего 9%, а для кокса 7в/0> съ января по декабрь 
1913 г. для угля 7°/0, для брикетовъ съ января 
по ш н ь 7 % , съ 1юля по декабрь 5°/0, а для кокса 
с ъ января по мартъ 5 % , и съ марта по декабрь 
19*3 г. — 3 % . 

В ъ своемъ посл-Ьднемъ отчета (за 19*3 г ' ) рейнско-
вестфальсюй угольный синдикатъ констатировалъ, 
что за пос.тЬдшя 6 л-Ьтъ излишекъ экспорта угля 
надъ импортомъ увеличился въ Германш съ 
1 4 % до зз2/5 милл. тоннъ, т. е. 2'/3 раза, причемъ 
Гермашя вывозитъ теперь почти 1/^ в с е й своей 
добычи угля. 

К а к ъ сильно возрасли при этомъ суммы, 
им-Ьвипяся у синдиката для форсировашя экс-
порта, видно загЬмъ еще изъ того факта1, что 
подлежащий обложешю сбытъ синдиката вюзррсъ 
с ъ 1905 по 1912 г. почти на 40%. 

В ъ заключеше остается отметить, что наблю-
давшееся за' последнее десятилетие увеличеше 
экспорта по Дешевымъ цтЬнамъ, какъ герман-
скаго угля, такъ и кокса 2), несомненно должно 
будетъ расти дальше еще и по другимъ при-
чинамъ. 

А именно, в ъ виду того обстоятельства, что 
угольные синдикаты—въ с о ю з е с ъ целымъ ря-
домъ крупныхъ торговыхъ фирмъ—стали быстро 
увеличивать число всякаго рода складовъ сво-

4) Уже въ 1905 году экспортъ рейнско-вестфальскаго 
угольнаго синдиката охватывалъ— помимо всего его 
сбыта угля—свыше а/3 всего сбываемаго имъ кокса. Ср. 
XV. Мог§епго1Ь, Б1е Ехрог*ро1Шк дег Ка«е11е, стр. 82 и 87. 



ихъ продуктовъ въ важн'Ьйшихъ иностран-
ных], портахъ и промышленныхъ центрахъ. 
Форсировашемъ экспорта въ интересахъ 
рейнско - вестфальскаго угольнаго синдиката 
занимается, наприм-Ьръ, «Уегетщип^ ЗсЬ\\'е1гегь 
зсЬег К о Ы е п й г т е п Шг с!еп АЪза1:2 с1ег КиЬгрго-
с!ик1е т с1ег 5с1г\уеш>, основанная с ъ санкщей 
синдиката 2 ) к о н к у р и р у я с ъ англичанами и 
белъгшцами, синдикатъ сталъ продавать', зат^мъ, 
при помощи своихъ конторъ, по пониженнымъ 
ц-кнамъ громадныя партш угля въ Голландно. 
Г1ри помощи этихъ организаций, германскш коксъ 
сталъ появляться, наконецъ, в ъ болынихъ ко-, 
личествахъ и въ Англш, и притомъ даже въ 
такихъ частяхъ этой страны, в ъ которыя оНъ 
до сихъ норъ никогда еще не проника'лъ. 

В ъ м а е 1908 года1 такая же контора в ъ 
Ц'Ьляхъ форсирования экспорта1 угля была от-
крыта синдикатомъ в ъ П а р и ж е , а в ъ н о я б р е 
1908 г. в ъ Роттердам-Ь. Еще раньше, а именно 
с ь февраля 1908 г., сталъ работать принадлежа-
Щ1Й синдикату заводъ, вьщелывающш брикеты 
сдещально для экспорта. 

Да'къ низки были, благодаря всему этому, 
экепортныя цены, видно изъ следующихъ фа-
кччэвъ. 6 февраля 1909 г. въ германскомъ рейх-
с т а г обсужда'лся вопросъ о продаже синди-
катомъ 15.000 тоннъ угля фраНко - Роттердамъ 
по 8 шилл. за тонну одной французской желез-
ко® д о р о г е , что соответствовало ц е н е 1осо 

1) Ср. офицюзную заметку въ „Ыеие 2 йгсЬег 2еКипв4 

отъ 28 апреля 1905 года. 
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копи в ъ 6 марокъ с ъ тонны. В ъ иоловшг]; ж'е 
марта 1909 В. (в,о Ф р а н щ ю была продана большая 
партгя угля по 15 фр. 50 сайт. с ъ тонны, что, 
по. выключении раскодовъ на' фрахта, уплату 
пошлинъ й т. д., соответствовало ц е н е въ 
5,21 марки 1осо копи, тогДа' какъ соответству-
ющая цена' Для германскихъ потребителей рав-
нялась 10 Уз маркамъ, т . - е . был'а вдвое больше 1 ) . 

Совершенно в ъ томъ же духе , какъ рейнско-
вестфальсшй угольный синдикатъ, действовалъ и 
другой пользующийся большимъ влхяшемъ на рынке 
угольный сннДикатъ Германш, такъ называемая 
«Верхнесилезская угольная конвенщя»2). П о со-
общешямъ «ВегПпег Мог^епрозЬ, цена лучшихъ 
марокъ е ш угля при прода'жахъ на внутреннемъ 
рынке и в ъ разныхъ ча!стяхъ Австро-Венгрщ 
исчислялась. 3 ) : 

На внутр. рынк4 въ Австро-Венгр. 
З Ш с к Л У М е Ш о Ы е 1 . . . 12,50 марк. 7,50 марк. 
ЫиззкоЫе 1 12,00 „ 7,00 „ 
КиззкоЫе II 10,50 „ 6,50 „ 
ЕгЬзкоЫе 9,00 „ 5,00 „ 
К1е1пкоЫе 9,00 „ 5,00 „ 
ОпезкоЫе 8,50 „ 4,50 „ 

-1) По мнЬшю такого авторитетнаго источника, какъ 
ВегЦпег иаЬгЬчсЬ {иг Напс1е1 ипс1 1ш1из1пе (1909 г., I томъ, 
стр. 158), продажный ц-Ьны угольнаго синдиката за грани-
цей были, при самой умеренной оцЪнк-Ь, по крайней 
М'Ьр'Ь) на 15»/0 дешевле, чЪмъ на внутреннемъ рынкЪ. 

2) Осенью 1910 г. конвенщя эта была продлена до 30 
сентября 1915 г. Ср. Каг(:е1ЫаЬгЬисЬ за 1910 г., 3. Ней 
стр. 17. 

3) Цитир. по „ВегПпег Та§еЫа« и отъ 19 т л я 1910 г. 
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Э т о т ъ синдикатъ продаВалЪ, следовательно, 
за1 границу мнопе сорта угля почти вдвое 
дешевле, чтЬмъ на внутреннемъ рынке промы-
шленникамъ Германш. 

К а т я опасности м о г у т угрожать отъ этой 
тактики германскихъ синдикатовъ, въ случае по-
вторешя перюда м1ровои депрессш, Россш, видно 
изъ следующихъ данныхъ. Экспортъ ра'зличныхъ 
сортовъ угля изъ Герма'нш ВЪ РОССИО исчислялс 
за последн!я 5 л е т ъ : 

["оды Каменный уголь. Коксъ 
въ милл. пудовъ. 

1909 49,4 13,4 
1910 61,1 15,1 
1911 78,1 20,3 
1912 92,1 26,4 
1913 128,3 33,3 

Быстрое увеличение экспорта угля и кокса' 
изъ Германш наблюдалось, следовательно, значи-
тельно раньше наетуплешя у насъ угольиаго 
голода. 

Говоря о б ъ этой тактике утольныхъ синди-
катовъ Германш, здесь необходимо указать еще 
на следующее обстоятельство. За последше 
годы, въ виду длительной высокой доходно 
сти входящихъ въ синдикатъ копей, шансы на 
усилеше фореировашя экспорта' значительно воз-
расли. 

Для характеристики после'дняго момента 
здесь достаточно привести данныя о величине 
дивидендовъ крупнейшихъ акщонерныхъ ком-

2* 
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паНГй этой отрасли промышленности съ момента 
основания рейнско - вестфа'лъскаго синдиката 
(1893 г.). Дивиденды эти равнялись: 

Годы: 
СеЬепИг-

сЬепегВега 
Ъаи Ас4. 0 

Нагрепег 
• ВегеЬаи 
г. А. 0. 

ШЬег-
ша. 

СопзоМа-
1ЮП. 

Соп-
согсНа. 

1893 6 3 4 8 4 

1894 6 5 5 7 , 8 51/, 

1895 7 6 7 7 , 12 7 7 , 
1896 7 % 8 9 % 15 13 

1897 9 9 12 18 19 

1898 10 10 12 22 19 

1899 10 1 1 12 25 21 

1900 13 12 15 30 29 

1901 12 10 13 27 25 

1902 10 10 1.0 + 4 27 18 

1903 1 1 1 1 1 1 + 4 28 18 

1904 10 1 1 И 26 Ю 
1905 И 9 И 23 12 

1906 1 1 1 1 14 30 22 

1907 12 12 14 28 22 

1908 9 1 1 10 23 10 

1909 9 8 8 20 6 

1 9 1 0 10 7 19 И 
1 9 1 1 10 8 9 19 16 

1 9 1 2 10 9 117а 23 23 
1 9 1 3 1 1 1 1 1 5 — 23 

В ы с о т е дивиденды, которые выплачивали эти 
предпр1ятхя и п о с л е наступлешя крдзисовъ 1901 

Для этой комланш в с 4 данныя относятся къ отчет-
нымъ годамъ, т. е. 1892/93 и т. д. 
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и 1907 гг., показывают!, с ъ достаточной ясностью, 
какими громадными средствами Можетъ распо-
лагать угольный синдикатъ Для далыгЬишаго 
форсировашя экспорта. 

* 
• * * 

Поскольку д-ЬЛо касается дешевыхъ продажъ 
германскими синдикатами за границу1 чугуна: и 
железа, то, на1 основанш сообщений назйаченнаго 
правительствомъ референта1 картельной анкеты, 
д-ра Фелькера', разница в ъ ц'Ьнахъ при прода-
жахъ на' внутреннемъ и заграничномъ рынкахъ 
Достигала иногда:, принимая во внимате фрахты 
До портовъ, 35—40о/о. А , между гЬмъ, Данныя 
Фелькера1 вызвали со стороны ц^лаго ряда экс-
пертовъ существенныя поправки въ томъ смы-
сле, что разница в ъ ц-Ьнахъ на внутреннемъ 

Ь И загра'ничныхъ рынкахъ была имъ значительно 

преуменьшена *). 
Еще больше жаЛобъ вызывали дешевыя про-

дажи за' границу, 'практиковавшаяся синдика,-
К, томъ, ВЫд"Ьлыва'вшимъ полупродуктъ (НаЬгеи^-

уегЬапд'омъ), такъ какъ сбывавипяся этимъ син-
Дикатомъ за! границу количества достигали ино-
гда' положительно сказочныхъ разм-Ьровъ. 

П о с л е основашя германскаго стального синДи-
^ ката 2), объединившаго въ с е б е целый рядъ 

могущественныхъ синдикатовъ железной промы-
шленности Германш, въ роде: Тга^егуегЪапсГа, 

1) Ср., между прочимъ, показашя директора К.—К 
за 1904 г., НеИ I и 2, стр. 89, 91 и с.тЬд. 

а) 84аЫтоегкяуегЬапс1 началъ работать съ х марта 1904 г. 

( 
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НаШгеи^егЪапсГа' и т. д. дешевыя продажи за 
границу не пракратились. Германские газеты были, 
напр., полны сообщений о томъ, что сталелитей-
ные заводы Германш продавали крупныя коли-
чества полупродукта' за границу по ц-Ьнамъ, 
Который были часто на' 20 марокъ с ъ тонны 
ниже ц-Ьнъ на внутреннихъ рынкахъ. И даже 
больше! Подъ вл1яшемъ основанныхъ сталь-
нымъ синдикатомъ в ъ иностранныхъ государ,-
ствахъ агентуръ , временно понизившшея экс-
п о р т ъ полупродукта' изъ Германш сталъ — 
в с к о р е п о с л е основашя стального синдиката— 
снова быстро расти, какъ это явствуетъ изъ 
с л е д у ю щ и х ъ цифръ. Экспортъ продуктовъ груп-
пы А , в ъ о/о всего- сбыта стального синдиката, 
равнялся 2 ): 

Годы. Полупродукт. . жел-Ьзо°е 

1904/05 28,14° 0 25,58°/0 22,93% 
1905/06 27,39,, 33,27 „ 26,73,, 
1906/07 18,43 „ 32,94,, 25,56 „ 
1907/08 18,46 , 31,42,, 26,58 „ 
1908/09 36,27,, 28,25„ 22,47,, 
1909/10 34,00 „ 34,47,, 23,46 „ 
1911/12 39,69 „ 37,19„ 25,61 „ 
1912/13 38,14 „ 33,97 „ 27,93 „ 

]) Тавдя агентуры работаютъ уже много л4тъ въ Ш в е й -
ц а р ш (ЗсЬ\уе12еп8сЬе Напс11егуеге1Ш§ипё т Ва5е1), въ 
Даши (Копенгагенъ), В ъ Англш (Лондонъ), въ Голландш 
(Амстердамъ), въ Бельпи (Брюссель) въ Ш в е ц ш и Нор-
вегш и т. д. 

2) Ср. Каг1е11—^аЬгЬисЬ за 1910 г., Ней 3, стр. 31. Для 
1911 и 1912 г. данныя взяты изъ посл-Ьдняго отчета 81аЫ-
•«гегкзуегЪапсГа. 
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: И з ъ этихъ да'нныхъ видно, что не только а'бео-
лютныя количества экспорта', ио даже и отно-
сительный цифры его стали—после кратковремен-
на'го понижешя—въ общемъ быстро расти. 

При этомъ продажи за границу производились 
по отейъ низкимъ ц-Ьнамъ. 

При обсуждении деятельности въ этой области 
стального синдиката въ засеДанш германскаго 
рейхстага' (6 февраля 1909 года), депутатъ Ве-
скег йривелъ, наприм'Ьръ, следующее факты: 
ц^на некоторыхъ сортовъ полупродукта1 (такъ 
наз. «Иайпеп») равнялась въ Германш 104 мар-
к'амъ съ тонны, тогда' какъ при продажахъ сН 
Глазго це^а' равнялась несколько раньше всего 
80 (марка'мъ ,̂ а !вЪ коНце 1907 г. {оЬ Антверпенъ— 
82 маркамъ. В ъ конце же 1908 г. полупроДукгь 
(Кпирре! ипс! Р1а1теп) для выделки жести 
стоилъ въ ГерМайш 1осо завод'ъ 96у2 —99 ма-
рокъ, тогда какъ Ыэ Антверпенъ ихъ продавали 
по ц е н е около 74ч/2 марки (73,6 шиллинга'). 

Такимъ обра'зомъ продажи за границу совер-
шались по цена'мъ на 20—25% ниже це:нъ на 
гбрмаНскихъ рынкахъ. 

Говоря о б ъ этой тактике стального синдиката, 
здесь необходимо оттенить еще следующий 
фактъ. Ка'къ и въ угольномъ синдикате, хозя-
евами положения и в ъ сталъномъ синдикате 
является сравнительно небольшое число круп-
ныхъ фирмъ, получавшихъ в ы с о т е дивиденды. 
И з ъ приходящегося на' долю в с е х ъ 30 пред-
пр1ятш, входяищхъ въ стальной синдикатъ, кон-
тингента в ъ 12.436.400 тоннъ, на долго 9 самыхъ 
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крупныхъ фирмъ въ 1911 г. приходилось, на^ 
прим'Ьръ, почти 57%. ] 

Быстрый р о с т ъ эконоМИЧескаго знаЧешя ,|и 
блестящее финансовое положеше [у'ка'занныхъ 
громадныхъ предпр1ЯТ1Й пока'зываетъ оъ Доста-
точной ясностью, какихъ разм-Ьровъ можетъ/до-
стигнуть форсироваие ими экспорта' при, со* 
храненш дЬйствовавшихъ до войны высркихъ 
ставокъ германскаго таможеннаго тарифа, гаран-
гировавшаго имъ высокую доходность на внут-
реннемъ рынк-Ь. I 

Заканчивая обзоръ деятельности выщеназван-
ныхъ синдикатовъ в ъ области форсирования 
экспорта, зд-Ьсь необходимо прибавить еще 
несколько словъ о давно у ж е работающемъ 
спещальномъ бюро Для форсирования экспор-
та при помощи: выплаты вывозйыхъ премхй!, 
гакъ назыв'. «АЬгесЬпип&ззЪеИе {иг сНе Аиз-
Ыгг». В ъ управлении этимъ бюро, прини-
мали к ъ [моменту его создавая участге сл'Ьдуюппе 
синдикаты: КЬетхзсЬ - ЛУез^аИзскез КоЫепзупсН-
ка*, \Уез(;1аНзсЬе5 КокззупсНка!:, КокегзепзупсИ-
ка! т БйззеЫог!, КоЬе1зеп8упсНка1: т 51едеп, 
коШгт^1зсЬ-кихетЬиг§-ег КоЪе1зеп8упс11ка1:, На'1Ь-
геи^уегЬапс!, Тга^егуегЬапй, СгоЬЫесЬ.- ипс! Г е т -
ЫесЬ - УегЬапйе и ЛУаЫгаМзупсНка!;. Вс6 ! эти 
синдикаты посыла'ли въ сов-Ьтъ, заведующий Де-
лами бюро, по одному делегату, при чемъ пред-
ставители угольнаго и Коксового синдиката, 
какъ И Делегаты лотарингско - лЮксембургскаго 
и дюеселъдорфскаго чугуннаго синдиката! и 
На'Шгеиё-уегЬапй'а иггЬлн д!ва голоса, остальные 
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же только одйнъ голосъ *). В ъ виду ука'заннаго 
обстоятельства1 последше 5 синдикатовъ могли 
по своему усмотр-ЬшЮ' давать то или иное на-
правление деятельности бюро. 

Центральному бюро передаются теперь всЪ 
требования экепортеровъ, касаюицяся выдачи вы-
возныхъ премШ, при чемъ выдача или невыдача 
ихъ целикомъ заВиситъ о т ъ усмотрешя выделы-. 
вающихъ сырые продукты и полупродукты син-
дикатовъ. В ъ случай возникновешя какихъ бы 
то Ни было неоогла'сш статутами вошедшихъ въ 
бюро организаций воспрещается обращеше к ъ 
судебнымъ учреждешямъ, въ целяхъ сохранения 
в с е х ъ деталей деятельности бюро въ тайне. 

Что касается делопроизводства этого цент-
ральнаго бюро, то размерь выДаваемыхъ имъ 
при экспорте бонификащй определяется каждую 
четверть года'; расчетъ совершается при этомъ 
на' основ анш точно сделанныхъ подсчетовъ отно-
сительно необходимыхъ для получешя извест-
ныхъ еортовъ железа1 и стали количествъ угля 
и кокса. Подражая угольному синдикату, и сталь-
ной еиндиаТъ взимаетъ съ своихъ членовъ про-
центный сборъ съ заранее определенныхъ нор-
ма'льныхъ (такъ называемые «ТаЬе11епрге1зе») 
проДажныхъ ценъ, идунцй въ спещальную Кассу, 
одной изъ главныхъ задачъ Которой является 
форсироваше экспорта 2). 

г) Ср. Са1\уег, Баз \У(Г8сЪаЙд'аЪг 1912, стр. 119 и сл-Ьд. 
2) Ср. КоПташц Бег с1еи18с1т.е 51аМ\уегк5уегЬапй, стр. 

18, 31 и сл-Ьд. 
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С ъ поетепеннымъ ра'звитиемъ деятельности бю-
ро заметно повышались какъ размеры выдава-
емыхъ ЮнЪ вывозныхъ чремхй, та'къ и случаи 
ихъ применения. Гакъ, напримеръ, за первую 
и за' вторую< четверть 1905 г. максимум'!-, вывоз-
ныхъ премий, выдававшихся этимъ бюро1 за счетъ 
рСЙнско-вестфальскаго угольнаго синдиката, Ко-
ЬеизепзупсНкаг'а' въ Дюссельдорфе, 5ие§ег1апс1ег 
К о Ь е I з е п з у п с! и к а *' а1 и стального синдиката, до-
стигъ у ж е сле'дующихъ ра'змеровъ: 1,50 маркй 
при вывозе тонны угля (коксъ и Другие горючие 
материалы перечисляются въ уголь), 4,86 марки 
при экспорте тонны чугуна', 15 маркамъ при 
вывозе полуфабрикатовъ и 20 маркамъ при 
экспорте1 сортового железа' (Тогтсизсп). 

С ъ Мая 1906 г. стальной синдйкатъ сталъ вы-
давать вывозныя премии еще следующимъ син-
дИкатамъ: УегкаиЬзГеНе с!ез УегЪапйез йеийзскег 
С а з - и п й ЗнесЬгоЪпуегке, ЗсЫЯзЪаиз1:аЫкоп1:ог въ 
Эссене и УегЪапсГу йеШзскег Ьаз1\уа§епа'сЪ8еп-
ттеегке. 

В ъ какой степени экспортъ многихъ продук-
томъ изъ Герма'нш заВйситъ отъ вывозныхъ пре-
мий, видно <аъ достаточной ясностью изъ сле-
дующего фаи<'та: 23 мая 1907 г. стальной син-
дика'тъ решил'ъ уничтожить с ъ 1 ш л я в'ывозную 
премию. в ъ 2 м. 50 кф. с ъ тонны полупродукта. 
Немедленно всле'дъ за1 этимъ ре'шениемъ вьнвозъ 
чернаго листового железа, форсировавшийся син-
дика'томъ, этихъ заводовъ (ЗсЪшаггЫесЬуегетп-
Е и п &); в ъ надежде на получение вывозныхъ 
премий отъ ра'звыхъ синдйкатовъ, выделывав-



шихъ необходимые для него сырые продукты и 
полуфабрикаты, сильно понизился. 

В ъ виду этого, посл"Ь кратковремеинаго пере-
рыва', в с е поименованные выше синдикаты стали 
снова' выплачивать вывозныя премии. Стальной 
синдикатъ сделалъ это с ъ 15 октября 1907 г. 
Премия равнялась в ъ начале 10 маркамъ съ 
тонны Перера'ботаннаго полупродукта. При этомъ 
ее стали сравнительно легко выдавать и несинди-
цированнымъ предприятиями. Рейнско-вестфаЛьскш 
угольный синдикатъ сталъ делать это съ 1 ян-
варя 1908 года, выплачивая въ начале 1 м. 50 пф. 
съ тонны экспортируемаго чугуна. В м е с т е съ 
доплатной чугуннаго синдиката премия равнялась 
4,86 марки. При этомъ с ъ 1 февраля эта премия 
стала Выдаваться и этимъ синдикатомъ не только 
синдицирова'ннымъ, Но отчасти и несдадоширюван-
ньимъ предприятиями Впоследствии вывозная Пре-
мия была рейнско.- вестфальскимъ угольнымъ син-
дикатомъ удвоена 

Постепенно вывозная премия на пол'упродуктъ 
была' доведена стальнымъ синдикатомъ до 15 Ма-
рокъ съ. т о н н ы . Для другихъ же продуктовъ, 
на'примеръ, сортоваго железа, вывозная премия 
была' еще выше (20 марокъ с ъ тонны). В ъ о б щ е м ъ 
въ 1909/10 отчетномъ году стальной синдикатъ 
выплатилъ въ виде вывозныхъ премий свыше 
5.970.000 ма'рокъ 2). 

') Ср. ВегИпег ^ЬгЪисЬ (йг Напс1е1 ип<1 1п<1из1пе за 
1908 и 1909 г., стр. хз4 и 158, 

2) Ср. КагИе1ЫаЬгЬг1сЬ за 1910 г., Ней 3, стр. 31. По 
даннымъ Гловацкаго (стр. 51), стальной синдикатъ выда-



Еще больше должны были быть въ данной 
области расходы рейнско-вестфальскаго угольнаго 
синдиката, какъ это видно Изъ Того, что собира'-
емыя пО'ОгЬднимъ суммы, идушдя главными обра-
зомъ на выдачу вывозныхъ премий (какъ углепрр-
мышленникамъ, такъ и другимъ отрослямъ про-
мышленности) и борьбу съ иностраннымъ им-
портомъ угля в ъ Гермайио, повысились Къ 1911 г. 
До небывалой цифры—свыше 61 миллноновъ ма-
рокъ 1). 

Косвеннымъ обраВомъ форсирование экспорта 
пресл"Ьдуетъ и руководимая центральнымъ со-
юзомъ германскихъ промышленниковъ организа-
ция—УегитинМкт^ззИеНе Шг КаЛеПдиЯегепгеп, глав-
ной задачей которой является разрешение «мир-
нымъ» путемъ возникающихъ, какъ между от-
дельными картелями, такъ и Между картелиро-

валъ прежде экспортный пособия сл-Ьдующимъ организа-
щямъ: I) проволочному синдикату (\Уа12(1гаЬИуегЬапс1), 
2) синдикату проволочныхъ штифтовъ (ВгаЫзИиЙуегЬапс!) 
3) синдикату, выд-Ьлывающему трубы (Сга8-ипс1 БиейегоЬг-
зупсЗОсаИ) и 4) синдикату чернаго листового железа (8сЬ\уаги-
ЫесЪуегешщипд'). ВпоыгЬдствш онъ сталъ выплачивать эти 
пособ1я еще сл'Ьдующимъ организациям.: продаяшой кон-
тор-Ь союза н4мецкихъ заводовъ, выд'Ьлывающихъ трубы 
(Уегкаи&зИеНе с1ез УегЪапйез йеиИзсЬег Саз-ипс! 51ес1его11г 
•даегке), продажной контор-Ъ стальныхъ матер1аловъ для 
судостроешя (ЗсЫНзЬаизИаЫсопИог ш Евзеп) и синдикату 
аводовъ, выд-Ьлывающихъ фургоны для перевозки тяже-

стей (УегЬапб йеиИзсЬег ЬазИ\уа§етуегке т На§еп). 
4) Расходы по управление остались, наоборотъ, на низ-

комъ уровн-Ь, требуя всего 2—3 миллиона марокъ. Ср. 
КагИеП-КдшйзсЬаи за 1911 г., стр, 287 и сл-Ьд. 
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ванными и некартелированнЫми предпринимате-
лями, недоразумений. X: 

В ъ значительной степени, благодаря всЬмъ 
этимъ орга'низащямъ и покровительствуемой ими 
тактике выплаты вывозныхъ премий, въ области 
международной торговли желейными изделиями 
наблюдалось знаменательное явление, вызвашее 
оживленные комментарии всей европейской пе-
чати. Тогда какъ английский экспортъ железа и 
стали за первые 11 м*Ьсяцевъ 1910 гоДа равнялся, 
по даннымъ Воагс! о! Тга<3е, 4.216.000 тоннъ, 
экспортъ железа1 и стали изъ Германии Достигъ 
за' это время, по даннымъ германской статистики, 
Пифры в ъ 4.394.000 тоннъ. 1 ) . Англии пришлось 
такимъ образомъ, уступить съ 1910 г. и въ этой 
области руководящую, роль Германии. 

Какие успехи сделала, с ъ тЬхъ поръ Германия 
въ области развития своего экспорта железныхъ 
изделий, видно изъ следующихъ сопоставлений: 

1 9 1 1 53.810.000 1 . 0 1 2 4 .762.000 544 

1 9 1 2 60.420.000 1 . 1 8 5 5.387.000 630 

1 9 1 3 64.973.000 1 .339 5.943.000 678 

1) Ср., между прочим., „ВегПпег Та§еЫа«" отъ 31 дек. 
1910 года. 

2) Ср. МопаШсЬе ЫасЬдгейзе йЬег йеп АиЕ\уаг%еп Нап-
с!е! БеиИвсЫапйз. 

Экспортъ изъ Германии2). 

Годы. 

Чугуна, железа и това-
ровъ изъ нихъ. Машинъ. 

Метр. Въ милл 
центн. марокъ. 

Метр, цент- Въ милл. 
неры. марокъ. 
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Годы. 
Электротехн. принадл. Автомобилей и друг, 

средств , передвиж. 
Метр, цент- Въ милл. 

неры. марокъ. центн. мар. 
Метр. Въ милл. 

1 9 1 1 1 .076.000 208 

1 9 1 2 1 . 1 9 3 . 0 0 0 240 

1 9 1 3 1 . 3 3 9 . 0 0 0 290 

742.000 ? 

821.000 156 

1080.000 1 7 5 
С ъ наступившимъ со 2-ой половины 1913 г. за-

метными ухудшениемъ конъюнктуры экспортъ 
жел-кзныхъ изделий изъ Германш сталъ снова 
быстро расти, какъ показываютъ следующие под-
счеты: 

За первые 4 месяца 1914 г. вывозъ былъ, сле-
довательно, почти на 23% больше соответствую-
щихъ цифръ 1912 г. 

Громадную роль дешевыя продажи за: границу 
играли, затемъ, в ъ промышленности, занима-
ющейся выделкой проволоки, при чемъ эта' 
тактика была, т е м ъ опаснее, что производство 
проволоки в ъ Германии у ж е въ конце: 70-хъ гг. 
занимало на: мировомъ рынке пе-рвое место *). 
В в о з ъ же проволоки в ъ Германию; редко пре-
вышали за последние годы 1% производства 
этого продукта в ъ самой Германии. 

Вывозя за' границу у ж е в ъ начале X X столетия 

Годы. 
Излишекъ экспорта жел-Ьзныхъ из-
делий надъ импортомъ съ января 

1912 
! 9 1 3 
1 9 1 4 

по апрель. 

1.712,000 тоннъ 
1.993,000 „ 
2.096,000 „ 

Ср. КезИпег, В1е йеиИзсЬеп ЕизепгбЦе, стр. 52. 
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в ъ среднсмъ ежегодно, свыше 15 мшнЛ. пуд|овъ 
дррволоки, при чемъ, принимай во внимание 
разный изделия изъ проволоки, экспортъ дости-
га'лъ 2/з всего производства этого продукта в ъ 
Германии, различные синдикаты этой отрасли 
германской промышлености давно у ж е система-
тически форсировали экспортъ по дешевымъ ц е -
нами. Т а к ъ , напримерп, у ж е в ъ конце 1900 г. 
проволочный картель установили при экспорте 
сл-Ьдующия цены на' проволои<у, идущуио для 
производства гвоздей: 

1) при прода'жахъ германскими фабрикантами 
для сбыта в ъ Германии 185 марк. за' тонну;1 

2) при прода'жахъ) в)ъ Германии в ъ ц-кляхъ 
экспорта' п о с л е переработки 170 марк. за, тонну; 

3) при непосредственной продаже за граничу 
115 марк. за т о н н у 1 ) . 

В ъ конце 1910 г., в ъ ц е л я х ъ форсирования 
экспорта, синдикатъ выдавали вывозную премио 
в ъ 21 марку 50 пф. с и тонны 2). П о сообщениями 
же «РгапИ. 2ей4ип§-» о т ъ 18 ноября 1910 г., 
цена катанной проволоки равнялась при экс-
п о р т е 1оЪ порти 97 марками (96 щиллйнгови), 
тогда' какъ в ъ самой Германии цена Достигала 
130 марокъ за т о н н у . Приблизительно такая 
же разница: 99—100 марокъ 1оЪ п о р т ь при 
прода'жахъ за границу и 130—133 марки при 
Прода'жахъ • в ъ Вестфалщ и Рейнской провин-
ции наблюдалась и въ марте 1911 г. 3). В ъ 

Ср. 5ауоиз, Ьа спне аИетапйе, стр. 196. 
2) Ср. „ВегПпег Та§еЫа«" Кг 3°8 з а 1 9 1 0 Г-
3) Ср. „ГгапИип§" отъ хо марта 1911 г. 
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1913 г. изъ всего евоего сбыта в ъ 468.000 тоннъ 
проволочный картель (\Уа1гс1гаЬ1:уегЪапс1) вывезъ 
за-границу свыше 183.000 тоннъ (около 11,2 милл. 
пудовъ), т.-е. почти 40°/' своего пройзодства. 

При этомъ зд-Ьсь не приняты во внимание изд"Ь-
л!я изъ проволоки. Какое значение им-Ьютъ эти 
нослтЬдния видно изъ того факта что, тогда 
какъ контингентъ в с Ь х ъ участниковъ ^УакскаМ-
уегЬапй'а по выработке проволоки равнялся Въ 
1913 г. всего 470.000 тоннъ, и х ъ обилий контин-
гентъ по в ы д е л к е изделий изъ проволоки пре-
восходилъ 658.000 тоннъ. 

В ъ еще б о л е е крупныхъ ра'зм'Ьрахъ прим*Ь'няЛъ 
тактику форсирования экспорта по дешевымъ 
Ц'Ьна'мъ синдикатъ проволочныхъ штифтовъ. По 
Даннымъ одной северо-германской фирмы цены 
на' внутреннихъ рынкахъ колебались, напри-
м е р ъ , весной 1901 г., между 33,50 и 35 70 мар. 
за' 100 килограммовъ, тогда каи<ъ в ъ Голландию! 
германский синдикатъ продавалъ штифты такъ 
дешево, что эта фирма черезъ своего агента 
купила тамъ партию, по ц е н е в ъ 21,42 марки 
1оЬ Воттердамъ франке пошлина. Включая по-
шлину в ъ 10 ма'рокъ при обратномъ в в о з е в ъ 
Германию, и издержки на обратный транспортъ, 
эта фирма заплатила, следовательно, пользуясь 
дешевыми продажами синдиката за границу, за 
штифты всего 32,30 марки, т . - е . значительно 
меньше, ч е м ъ при непосредственной п о к у п к е у 
синдиката . 

!) Ср. КопИг. УегЬапсИ, К. —Е- 23. и 24. Ней за 1904, 
стр. 907. 
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Приблизительно такую- же разницу в ъ Ц"Ь-
нахъ при продажахъ на внутреннихъ и загра-
ничныхъ рынкахъ констатировалъ, зат^мъ, в ъ 
зас-Ьдашяхъ германской картельной анкеты и 
другой экспертъ — г. Канторовичъ. А именно, 
й з ъ сообщенныхъ имъ сведений видно, что 
синдикатъ проволочныхъ штифтовъ сбывалъ 
этотъ продуктъ въ 1900 г. на' внутреннихъ рын-
кахъ по 25 марокъ за 100 килограммовъ, тогда 
какъ при продажахъ на заграничные рынки ц-Ьна 
равнялась в ъ среднемъ всего 14 маркамъ. При 
этомъ — только в ъ течение второй половины 
1900 г.—синдикатъ потерялъ на своихъ загранич-
ныхъ продажахъ около 878.000 марокъ. 

В ъ годы, последовавшие за обсужденйемъ д е -
ятельности этого синдиката в ъ заседашяхъ кар-
тельной анкеты, продажныя цены на загранич-
ныхъ рынкахъ были еще ниже, достигая иногда, 
напр., в ъ 1904 г. в ъ Голландии, уровня въ 
11 мароись со 100 килограммовъ франко по-
шлина 

В ъ применении своей тактики форсирования 
экспорта синдикатъ проволочныхъ интифтовъ под-
держивался синдикатами, поставлявшими ему сы-
рые материалы, отъ которыхъ онъ и получалъ 
для этого вывозныя премии ра'змеромъ о т ъ 1 0 — 
20 маропгь с ъ тонны. В ъ годъ своего вторич-
наго 2) появления (1898 г.), синдикатъ прово-

1) Тамъ же, стр. 907. 
Первый синдикатъ, созданный въ январ-Ь 1888 г., 

просуществовалъ всего до начала июля того же года. Ср. 
КопИг. УегЬ, йЬег сНе БгаЫуегЬапйе, К.—К. 23. и 24. Ней 
за 1904 г., стр. 907. 

3 
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лочныхъ штифтовъ выплатить вывозныя пре-
мии за экспортъ 60.000 тоннъ получивъ 
для этого о т ъ синдиката проволочныхъ заводовъ 
1,2 милл. маропсь 2). 11 января 1909 г. былъ осно-
вами новый синдикатъ (Ргепзсопуепйоп Шг §;е-
го&епе Бга1К:е птс1 ОгаЬ4зШ1:е), в ъ ооставъ ко-
тораго вошли 173 предприятия, охватывавшия 99"/о] 
всего производства этихъ изд-Ьлий 3). 

Ч т о касается вывозныхъ премий Для изделий 
Другихъ отраслей железной промышленности, то 
германский синдикатъ, изготовляющий листовое 
железо, выплачивали, по сообщениями «Воагс! 
о{ Т г а й е |оигпаГа за декабрь 1902 г., вывозную 
премию ви 15 марокъ с и тонны 

Д л я бол!;е поздняго времени секретарь Вги-
ЪпзЪ 1гоп Т г а й е А з з о с и а й о п — ^ а п з с о о б щ а е т и 
в и своеми появившемся в ъ ма"Ь 1904 г. доклад^ 
агЬдующхя данныя о продажныхъ ц-Ьнахъ гер,-
манскихи изделий за тонну ви шиллингахъ 5): 

Ц4ны при прода-
ж а х . на внутрен. За границу, 

рынкахъ. 
у г л о в о е ж е л е з о . . . . ш ю о 
брусья, полосовое ж е л е з о ш 9 7 5 
листовое жел-Ьзо . . . . 122,5 1 0 2 ' 5 
рельсы 135 93,5 
5) Ср. У о § е Ы е т , ТпйизИпе с!ег КЪешргоушг, стр. 83. 
2) Ср. 01о\уаск1, Эйе Аиз*иЪпш1егзШ2ип§зро1Шк йег 

КагИеПе, стр. 40. 
3) Ср. КагСеВДаЬгЪисЬ за 1910 г., Ней I, стр. 26. 
4) Цитир. по „ТЬе ЕхрогИ РоБсу о* Рогещп ТгизИз", 

стр. 303. 
5) Ср. _1еапз, 34а(ешеп1 оп Ше сопсШопз га Ше 1гоп апс1 

8Иее1 Тгайез. стр. 39. 
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Ч т о дешевыя продажи за границу производи-
лись при этомъ большинствомъ синдикатовъ не 
только въ моменты обострения кризиса, когда 
с б ы т ь на внутреннихъ рынкахъ сильно сокра-
щался, какъ это утверждалось, да и теперь еще 
нередко утверждается многими представителями 
синдикатовъ, видно изъ того факта, что у ж е 
в ъ ноябре 1900 г. одинъ крупный германский 
за'водъ в ъ своемъ ежегодномъ о т ч е т е сообщалъ 
но этому поводу следующий цифры О-' 

Та'кия массовыя дешевыя продажи за границу 
сйстематическ'и практиковались и картелемъ га-
зовыхъ т р у б ъ . В ъ виду этого, заводы, выво-
зившие большпя количества т р у б ъ за границу, 
терпели настолько крупные убытки, что одна 
изъ важнейшихъ фирмъ этой отрасли производ-
ства1,—«МаппезтаппгбЬгеплуегке» решительно от-
казывалась одно время о т ъ возобновлена син-
дикатекихъ соглашений 2)-

1) Ср. СаЬуег, Напс5е1 ипс! ^апйе1, ^Ьгдапд 1901, 
стр 34. 

3) Ср „Вег1. Та§еЫаИИ" отъ I июля 1910 г. и „КаиЧеП-
^ЬгЪисЬ1' за 19x0 г., Ней 3, стр. 36. 

Ц-Ьны при продажахъ 
на внутрен. на внутр. рын-

за границу рынкахъ кахъ выше на: 
въ маркахъ 

полосовое 
железо. . 100 

проволока . 100 
полупродуктъ. 74 

125 
125 

95 

25о/о 
25о/о 
28о/о 
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Что касается другихъ изделий картелирован-
ныхъ отраслей железной промышленности Гер-
мании, то зд'Ьсь достаточно констатировать фактъ, 
что дешевыя продажи за границу более или 
мен'Ье систематически практиковались и практи-
куются и при экспорт'Ь большинства не упо-
мянутыхъ еше марокъ сортового железа *), дру-
гихъ сортовъ т р у б ъ 2), винтовъ, различныхъ 
изделий изъ проволоки 3) и т. д. 

Участившееся, затЬмъ, въ новейшее время 
создание б о л е е или менее прочныхъ картелей 
низшаго порядка въ такихъ отрасляхъ железной 
промышленности Германии, в ъ которьихъ до сикъ 
поръ, либо вообще не имелось организаций, либо 
имелись лишь соглашения относительно услов'й 
поставокъ, сроковъ уплаты и т. д., дЬлаетъ 
более ч е м ъ вероятнымъ усиление форсирова-
ния дешеваго экспорта и этими организациями. 
И это гЬмъ более, что участники ихъ и до 
сихъ поръ практиковали у ж е нередко, полу-
чая подъ защитой вьисокихъ таможенныхъ 
ставокъ высою'я цены на внутреннихъ рынкахъ, 
дешевыя продажи за границу. При помощи же 
вывозныхъ премий, выплачиваемыхъ изъ соботвен-
ньихъ средствъ или изъ средствъ, доставляемыхъ 
имъ для этого описанными выше могущественными 

') Ср. „РгапкГ. 2е1(ип§" № 132 за 1904 г. 
2) Ср цитируемыя берлинскимъ „УотагИз'омъ" отъ 

4 июля 1903 г. сообщешя Напёекуегига^зуегещ'а. 
3) Ср. сообщешя руководителя ВгаЬ1§еПесМуегЪап<3'а 

Стуве въ КопИг. УегЪ. йЬег (Зие БгаЫуегЪапйе, К—К. ах. 
и 22. Н е й 1904, стр. 831. 
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синдикатами с ы р ы х ъ матерпаловъ, дешевый эк-
спортъ легко можетъполучить массовый х а р а к т е р ъ . 

Какую, к р у п н у ю роль и г р а ю т ъ в ъ данной 
области вывозиыя премии, видно и з ъ сообщений 
специалистовъ, констатирующихъ, что всл'Ьдъ 
за распадомъ конвенш, регулировавшей у с т а н о в к у 
ц1знъ на полосовое железо, цЪны на эти сорта же-
л е з а на внутреннемъ р ы н к е должны б у д у т ъ сильно 
понизиться, т а к ъ какъ за распадомъ конвенции, 
должна б у д е т ъ прекратиться и требовавшая боль-
ш и х ъ р а с х о д о в ъ выдача вывозныхъ премий '). 

Закапчивая характеристику деятельности важ-
н е й ш и х ъ синдикатовъ германской ж е л е з н о й про-
мышленности в ъ области форсирования дешеваго 
экспорта1, з д е с ь необходимо привести следующия 
данныя о р а з м е р а х ъ вывозныхъ премий гер-
манскаго стального синдиката с ъ 1905 г., т . - е . 
с ъ момента, когда э т о т ъ синдикатъ получилъ 
преобладающее значение в ъ описанной выше экс-
портной организации германскихъ синдикатовъ. 
Выплачивавшйяся имъ вывозныя премш равня-
лись: 

Сь 1 янв. 1905 г. по 31 марта 1906 г. 15 марис. съ тон. 
„ 1 а пир. 1906 г. „ 30 июня 1906 г. 10 „ „ „ 
„ 1 июля 1906 г. „ 31 марта 1907 г. 5 „ „ „ 
„ 1 апр. 1907 г. „ 30 июня 1907 г. 2,5 „ „ „ 
„ 1 июля 1907 г. я ЗОоент. 1907 г. — 

1) Ср статью „Эйе АиПбзип§ с1< г 5ИаЪе1зепсопуеп1юп" 
въ „Ргапк!. 2еи1ип§" отъ д марта 1911 г. 
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Съ 1 окт. 1907г. по 31 дек. 1908г. 15 парк сътон. 
„ 1 янв 1909г. „ 31 марта 1910г. 20 „ „ „ 
„ 1 апр. 1910г. „ 18 мая 1910г. 151) „ „ „ 
„19 мая 1910 г. „ 31 дек. 1911г . 20 „ „ „ 
„ 1 янв. 1912г. „ 31 мая 1912г. 15 „ „ „ 
„ 1 тоня 1912 г. „ 31 мая 1913 г, 10 „ „ „ 
я 1 июня 1913 г. 15 „ „ „ 

Л-Ьтомъ 1913 г . , когда положение рынка стало 
ухудшаться, три важн-Ьйшихъ въ настоящее время 
синдикатовъ Германии: стальной синдикатъ 
(ЗйаЬЬуегкзуегЪапс!), чугунный картель (КоЬейзеп-
уегЪапсй) и рейнско-вестфальскш угольный син-
дикатъ приняли решение усилить с ъ осени выдачу 
вывозныхъ премий. 

С ъ 1 октября 1913 г. угольный синдикатъ сталъ 
въ виду этого исчислять выдаваемуио имъ эк-
спортную премию для н'Ькоторьихъ отраслей про-
мышленности въ 27а марки съ тонны потреблен-
наго угля вм'Ьсто 11/2 марокъ. Кром'Ь того, р е -
шено было улучшить организацию бюро, завк-
дывавшаго форсированйемъ экспорта. Повышение 
вывозныхъ премий было, загЬмъ, проведено и 
железными синдикатами. 

В ъ половин^ марта 1914 г., указанные син-
дикаты—за исключениемъ угольнаго—порушили 
выдавать за 2-уио четверть 1914 г. повышенныя 
вывозньия премии в ъ томъ же р а з м е р е , какъ и 
за 1-уио четверть 1914 г. 

И з ъ вс-Ьхъ этихъ фактовъ видно с ъ достаточ-
ной ясностью, что форсирование экспорта гер-

') 10 марокъ въ вндЪ нормальной вывозной премии и 
5 марокъ въ видЪ дополнительной премии. 
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майскими синдикатами сд-Ьлалось в ъ новейшее 
время хроническимъ явлешемъ, т. к. выплата ихъ 
производилась в ъ последние годы въ значитель-
ныхъ размерахъ даже в ъ эпоху наивысшаго рас-
цвета конъюнктуры. 

При этомъ систематическое форсирование экс-
порта облегчалось еще Т'Ьмъ обстоятельствомъ, 
что все большее число германскихъ синдикатовъ 
стало применять тактику рейнско-вестфальскаго 
угольнато синдиката и стального синдиката, пере-
давая экспортъ въ руки фирмъ, лежавшихъ не-
далеко отъ границъ того или иного государ-
ства'. 

Ка'къ далеко шелъ в ъ этомъ отношении сталь-
ной синдикатъ, видно изъ того обстоятельства, 
что в ъ новомъ его договоре были значительно 
расширены рамки передачи экспорта тЬмъ фир-
мамъ, географическое положение которьихъ было 
особенно удобно для этого. Такими заводами 
являиотся: ВеШзсЬег Каизег, ОиЦеЬоЯпип^зЫШе, 
КЬеипизсЬе 81аЫ\уегке и Фридрихъ Крупиъ. 

С ъ ними былъ заключенъ такъ иаз. «{оЬ до-
говоръ», на основании котораго имъ должно би>ило 
передаваться какъ можно больше поручений для 
экспорта черезъ ихъ порты. Выполняя эти по-
ручения, указанные заводьп получали за перевози<у 
{оЪ морское судно въ Роттердаме, Амстердаме, 
Аиитверпене, Г е н т е или Тигпеихеп'е за полупро-
дукта, железнодорожные матер1алы и сортовое 
железо следуиоицее вознаграждение *):. 

») Ср. ВегПпег ЛаЬгЬисЬ й г Напс1е1 ипс! 1пс1изИпе 1912, 
I. Вапй, стр. 143. 
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Антверпенъ, Гентъ Роттердамъ 
Тигпеигеп и Амстердамъ 

<и о ч ^ ш ю о « о Ег о -Р а ° вч О Ч С ^ о 

въ маркахъ. 

БеЩзсЬег Каизег . . 2.85 3.10 3.95 2.35 2.60 3 45 
Си1еЬоЯпип§зЬй«е . 2.85 3.10 3.95 2.35 2 60 3.45 
КЬетпзсЬе 81аЫ\уегке 2.65 2.90 3 75 2.15 2 40 3.25 
Кгирр 2.75 3.00 3.85 2.25 2.50 3.35 

Расходы на перевозку с ъ завода {оЪ морское 
судно равнялись, такимъ образомъ, 1у» до 3 коп. 
с ъ пуда, т . - е . были совершенно ничтожны. При 
этомъ эти низкие фра'хты применялись даже 
в ъ т к х ъ случаяхъ, когда поручения касались 
доставки на определенное судно такихъ ничтож-
ньихъ количествъ, какъ грузы в ъ 50 тоннъ (около 
3000 пудовъ). 

Принимая во внимание эту быстро распростра-
няющуюся тактику синдикатовъ передавать экс-
портъ в ъ руки фирмъ, лежащихъ вблизи границъ 
того или иного государства, с ъ одной стороны, и 
дополнительныя вывозньия премии синдикатовъ 
обрабатывающей промьишлености с ъ другой сто-
роны, можно сделать выводъ, что—благодаря 
этимъ факторамъ—немцы в ъ состоянии продавать 
свои железньия изделия на иностранныхъ, и в ъ 
томъ числе на русскихъ рынкахъ, въ среднемъ 
по крайней м е р ё на 20—25 копеекъ с ъ пуда 
дешевле, ч е м ъ они могли бы это делать безъ 
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синдикатскихъ оргашзацш и выплачиваемыхъ по-
следними вывозныхъ премш. 

В ъ виду этихъ фактовъ н-1лъ ничего удиви-
тельнаго въ томъ, что с ъ момента ухудшения 
конъюнктуры германский экспортъ железа и же-
л-Ьзныхъ изделий (безъ маипинъ) сталъ быстро 
расти. А именно, съ января по май нпосл'Ьднихъ 
3 л-Ьтъ экспортъ этихъ изделий изъ Германии 
равнялся: • \ 1 

Годы Э спортъ жел-Ьза и 
жел-Ьзныхъ изделий. 

1912 2.413 ООО тоннъ. 
1913 2.722.000 
1 9 Ц 2.732.000 

+ 13 ,4% 

Еице мен-Ье можно, въ виду всего сказаннаго, 
удивляться тому, что н-Ьмецкия изд'Ьлия система-
тически выт^снянотъ экспортъ к ъ намъ я{ел"Ьз-
ныхъ изделий изъ большинства другихъ странъ *). 

* * 

По поводу другихъ отраслей германской про-
мышленности жалобы на болке или мен-Ье систе-
матическия дешевыя продажи за граппицу разда-

') В ь концЬ 1913 г., въ своемъ годичномъ обзорЪ (№отъ 
30 дек. 1913 г.) рейнско вестфальскаго жел-Ъзнаго рынка, 
прекрасно осведомленная въ этихъ вопросахъ „Ггапк!. 
2е11ип^" констатировала, что железный и стальной полу-
продуктъ вывозился въ это время за границу въ крупныхъ 
количествахъ по ц-Ьнамъ на 17 2 мар. съ тонны дешевле 
ц-Ьнъ на внутреннихъ рынчахъ. При эгомъ синдикатъ 
принималъ за свой счетъ доставку 1оЬ морской портъ. 
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вались очень часто относительно деятельности 
синдиката фабрикантовъ печатной бумаги, а за-
т^мъ и картеля, известнаго подъ названиемъ 
«УегкаиЬз^еПе Шг ВгаипЪокрариег» *). НиЬег же, 
не называя имени и не специфируя рода экспор-
тировавшихся изделий, ограничивается констати-
рованиемъ факта, что «бумажный» картель совер-
шали иногда продажи за границу по цЬнамъ на 
50 о/о дешевле ц1знъ на внутреннихъ рынкахъ. 

Форсирование экспорта, и притомъ при по-
мощи выдачи опред-кленныхъ вывозныхъ прем'й, 
практиковалось, затФмъ, картелемъ германскихъ 
фабрикантовъ хлопчатобумажной прлжи. 

И з ъ другихъ отраслей текстильной промышлен-
ности Германии форсироваииие эксииорта можетъ 
быть, кроме того, констатировано въ производ-
с т в е джута. Форсирование вывоза достигалось 
при этомъ двумя путями: во-первьихъ, при по-
мощи разрешения работы для экспорта безъ 
какихъ - бы то ни было ограничений для той 
часта веретенъ, которая по решению картеля 
(УегЬапб беШзсЬег Ли1;енпс1изИ:гне11ег, О. ш. Ь. Н. 2 ) 
должна была прекратили работу для внутрен-
нихъ рынковъ; и, во-вторыхъ, при помощи пре-
мии, выдававшейся одно время въ размЬре 1 пфен-

*) Ср. ОетиИЬ, Оие РариепГаЪлкаИюп, ЗсЬпЙеп Йез У е г е т з 
{йг 8о21а1ро1тк, Вапс! 107, стр. 248.—Тамъ же, на стр. 243, 
этотъ авторъ констатируетъ, вдобавокъ, явлешя, указы-
вающая и на существоваше систематическаго форсирования 
экспорта по дешевымъ ц-Ьнамъ целлулозы. 

а) Ср. РоиЬоЯ, Ьетешп<1ия1пе, ЗсКгШеп ёея У е г е т з 
Йг 8ос1а1роНпк, Вапй 105, стр. 109. 
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нига с ъ метра вывозимой ткани, которая выпла-
чивалась, впрочемъ, не указаннымъ выше кар-
телемъ, а соглашениемъ нФсколькнхъ объединив-
шихся специально для этой ц-Ьли фирмъ. Т о 
я̂ е самое, но только въ бол Ье гранднозныхъ раз-
м-Ьрахъ, д-Ьлалъ до создания брюссельской кон-
венции и синдикатъ сахарозаводчиковъ. 

В ъ бол^е скромныхъ относительно количества 
экспорта разм1зрахъ, т у же тактику примкнялъ 
1аз1: по1 1еа51 и другой близко стоящий къ агра-
риямъ синдикатъ, такъ называемый «ЗригНиз-
гип^», продававший спиртъ на внутреннихъ рын-
кахъ не дешевле 22 марокъ за гектолитръ, то-
гда какъ въ Лондон^ немецкий спиртъ прода-
вался имъ с ъ доставкой по 11 марокъ, а швей-
царской винной монополии по 12 марокъ 1 ) . По 
бол-Ье позднимъ сообицениямъ Гловацкаго, при 
продажахъ франко Триестъ ц-кна опускалась ино-
гда до 15 марокъ, при продажахъ 1осо Лондонъ 
до 22 марокъ, тогда какъ германскимъ фабриисан-
тамъ парфюмерии и иньихъ изделий приходилось 
платить въ то же время 39 '/3 марокъ, т.-е., почти 
въ 2 раза бол-Ье высокия ц-Ъньн. 

Принимая во внимание, что картельное движе-
ние д-Ьлаетъ въ Германии громадные у с п е х и , 
цитированные нами выше многочисленииые факты 
систематическихъ дешевыхъ продажъ за - границу 

1) Ср. „ЕгапкГ. 2еИип§% № 132 за 1904 г. Дальн-Ьйнпя 
подробности по этому поводу имеются въ статье Тре-
шера: Оие 2епИга1е Гйг 8рип1изуег\уег1ип§, О. т . Ь. Н. 1 т 
ЫсЫе ёег Ка^^е11еп^ие^е, К. К. 7. Ней 1908, стр. 349 и въ 
протоколахъ картельной анкеты. 
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указываютъ на то, что, при сохранении тепереш-
няго направления экономической политики Герма-
нии—съ дальн'Ьйшимъ развитйемъ синдикатовъ— 
форсирование экспорта при помощи выплаты яв-
ньихъ или скрытыхъ вывозныхъ премий приметъ 
еще ббльшйе размеры. 

Блестящимъ подтвержденнемъ правильности 
этого прогноза служатъ интересныя показания о 
роли синдикатовъ и трестовъ въ области форси-
рования деииеваго экспорта такого опытнаго въ 
данной области лица, какиимъ является бывший пре-
зидентъ стального треста, м-ръ Ш в а б ъ . «Экспортъ 
стального треста, заявилъ Ш в а б ъ , передъ 1п-
с!и51г1а1 Соттйззиоп, будетъ, по всей вероятно-
сти, больше вывоза вошедшихъ в ъ его составъ 
мелкихъ трестовъ, таись каисъ, до основания сталь-
ного треста, сбытъ н'Ькоторыхъ вошедшихъ в ъ 
него оргаипизаций былъ настолько незначнтеленъ, 
что не ои<упалъ расходовъ на содержание повсюду 
специальныхъ агентовъ; теперь же таиия аген-
ства могутъ быть всюду легко основаны» 

ЭТИИ предсказания Шваба, какъ известно, бле-
стяще оправдались, не только по отношению къ 
американскому стальному тресту 8), но, какъ 
мы вид-Ьли въ предыдущемъ, и по отношению къ 
синдикатами Германии. 

Ср. Кероги оГ ЪЬе Тпс!и5Ипа1 СОШППЗБЮП оп ТгивИв апс! 
1пс1и5Ипа1 СотЫпаПопз, Уо1. XIII, стр. 465. 

г) Ср по этому поводу IV главу 2-го издания моей 
книги: „Синдикаты и тресты и современная экономическая 
политика". 
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В ъ виду этихъ признаний руководителей син-
дикатовъ и систематически применяемой послед-
ними в ъ новейшее время тактики форсирования 
дешеваго экспорта, н ^ т ь ничего удивительнаго 
в ъ томъ, что в ъ научной экономической лите-
р а т у р е все чаще высказывается взглядъ, что 
вывозньия премии синдикатовъ, въ особенности 
въ томъ случае, если протекцйонзимъ будетъ 
делать дальнейшие у с п е х и , б у д у т ъ играть в ъ 
истории торговой политтики ближайшаго буду-
щаго, пожалуй, еще ббльшую роль, ч е м ъ когда-
либо играли вывозныя премии, выплачиваемый 
государствомъ. . 



Г Л А В А II. 

Нота русскаго Министерства Финанговъ и произведенное 
ею въ Германш впечатлите. Что слЪдуетъ понимать подъ 
„вывозными премиями" синдикатовъ? Какъ отражаются 
вывозныя премш синдикатовъ на положении русской про-
мышленности и русскаго экспорта. Что д^лаютъ друпя 
страны для борьбы съ форсировашемъ экспорта чуже-
странными синдикатами. Дополнительный пошлины на 
форсируемый синдикатами экспортъ, какъ средство уско-
рить эмансипацш Россш отъ преобладания Германш въ 

вывоз-Ь и ввозе Росс! и. 

Охариперизовавъ в ъ первой главе усиленное 
форсирование дешеваго экспорта въ связи с ъ 
быстрымъ развигиемъ синдикатекаго движен1я в ъ 
Германии и недовольство, вызванное прим1зне-
ниемъ этой системы в ъ странахъ, в ъ которьия 
направляется дешевый германский экспортъ, мы 
можемъ перейти теперь къ характеристике г Ь х ъ 
последствий этого мероприятия, которьия выдви-
нули этотъ вопросъ на одно изъ первьихъ м е с г ь 
при обсуя{дении вопроса о возобновлении русско-
германскаго торговаго договора. 

А именно, вопросъ этотъ получилъ выда-
ющееся значение въ связи с ъ опубликованной въ 
№ 25 «Вестииика Фиитансовъ» за 1902 г. ииотой 
русскаго Министерства Финпансоръ, наиболее су-
щественная часть которой гласила: 
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«Для странъ, куда направляетъ свой вывозъ 
синдицированная промышленность, такая поли-
тика выбрасыванья товара по цЪнамъ ниже 
рыночныхъ, очевидно, до крайности тягостна 
и разорительна 1), такъ какъ она подрываетъ 
собственную промышленность этихъ государствъ. 
Деятельность синдикатовъ в ъ этомъ отношений 
можетъ быть по праву приравнена къ недобро-
совтъстной конкуренцги, всеми осуждаемой... 

«Чтобы бороться со зломъ выбрасыванья за 
границу синдикатами дешевыхъ продуктовъ, в ъ 
настоящее время имеется одно лишь средство— 
ограждение своей промьишеленности повышенгемъ 
таможенныхъ пошлинъ. Но этотъ способъ, к ъ 
которому вынуждено было прибегать и русское 
правительство, и м е е т ъ свои невыгоды и опасно-
сти для внутренней промышленности, сопряжен-
ныя съ частыми изменениями таможеннаго тарифа 
и с ъ т е м ъ избыткомъ покровительства, который 
неизбеженъ в ъ т е х ъ случаяхъ, когда таможен-
ныя ставки расчитываются не на основании есте-
ственныхъ экономическихъ условий в ъ разииыхъ 
странахъ, а на основании случайнаго явления— 
того уровня, не редко изменчиваго, ценъ, по 
которымъ забрасываетъ сшидикатъ своими това-
рами заграничные рынки. К р о м е того, повыше-
ние пошлинъ и несправедливо', оно вызывается 
деятельностью синдикатовъ одной или нгьсколь-
кихъ странъ, между т е м ъ , какъ повышение пош-
линъ, должно быть применено ко всгъмъ госу-

К у р с и в ъ 5Д-Ьсь и въ дальнМшихъ м-Ьстахъ цитаты 
мой. 
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дарствамъ, такъ какъ в с е они нын'Ь связаны 
торговыми договорами и права наиболыиаго бла-
гопргятствовангя не допускаютъ ввгдетя исклю-
чительныхъ тарифовъ... 

«Между т Ь м ъ в ъ настоящее время центръ тя-
жести въ вопрос^ о премировании вывозныхъ 
товаровъ и вызываемомъ имъ международномъ 
понижении ц^нъ, лежитъ, исключительно, въ 
экспортной деятельности синдикатовъ, картелей, 
трестовъ. Намъ кажется, что разсмотрЬние во-
проса, о б ъ этой вредной с ъ международной точки 
зрения деятельности наиболее своевременно те-
перь, когда приближается срокъ окончания тор-
говыхъ договоровъ и возникаетъ чрезвычайно 
серьезный вопросъ о б ъ ихъ возобновлении. Б у -
детъ ли благоразумно, имея передъ глазами не-
выгодную для отечественной промышленности 
сторону деятельности синдикатовъ и зная, что 
у ж е ныне они настолько могущественны, что 
возникалъ вопросъ о б ъ ихъ опасности, какъ 
«государства въ государствш..., въ этихъ усло-
вияхъ согласиться на закрппленге на долгш срокъ 
таможенныхъ ставокъ и этимъ связать себЬ 
руки въ применении до сихъ поръ самаго дей-
ствительнаго способа защиты о т ъ недобросо-
в е с т н ы х ъ приемовъ копикуренцш синдикатовъ и 
предоставить отечественнуио промышленность ихъ 
ударамъ. 

«Деятельность синдикатовъ вообще противо-
положна тенденщямъ современныхъ торговыхъ 
договоровъ, которые основаны в ъ началахъ 
солидарности культурныхъ народовъ. Торговые 
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договоры начала и конца X I X столетия значи-
тельно разнятся по своему духу; последние за-
ключаютъ въ с е б е целый рядъ параграфовъ, не-
известныхъ первымъ, и им'Ьющнхъ целью взаим-
ную охрану промышленности; даже и тарифныя 
уступки, хотя и построены на принципе <1о 
и1 йез, но, строго говоря, являются размеже-
вашемъ в ъ области товаровъ, ибо основаны на 
очень внимательномъ изучении условий производ-
ства и торговли... 

«Министерство Финансовъ, обратившись с ъ но-
той нсь правительствам^ примкнувшимъ к ъ 
брюссельской конференции, идетъ по тому же 
пути солидарности народовъ, составляющей одно 
изъ лучшихъ приобретений нашей культуры. Су-
щественные интересы, касаиощиеся многихъ го-
с у д а р с т в у должны быть разрешаемы междуна-
роднымъ соглашениемъ. В ъ этомъ отношении нота 
Министерства Финансовъ является применешемъ 
в ъ данной области экономическихъ принцииповъ, 
на которьихъ были! основаны постановления гааг-
ской конференции, созванной по почину Е г о 
Величества Государя Императора». 

Цитированная нота Министерства Финансовъ 
вызвала среди германскихъ синдикатовъ, зани-
мающихся форсированиемъ дешеваго экспорта, 
страшную тревогу, т а к ъ какъ вследъ за Россией 
на указанный въ н о т е путь могли вступить и 
другия страны. 

К ъ сожалению, начавшияся вскоре политическия 
осложнения, а затемъ и война с ъ Японией, не 
дали возможности России использовать указанньия 



— 50 --

выше средства борьбы с ъ деШевымъ экспортомъ 
германскихъ синдикатовъ, такъ какъ п р и м к н е т е 
этихъ средствъ могло повести за собою тамо-
женную войну. Ослабленная неудачной войной и 
переживавшая внутреннюю смуту Россия не могла 
решиться на такой опасный шагъ. 

Вполне обоснованныя указания Министерства 
Финансовъ оказались поэтому неосуществлен-
ными. 

* , * 

Говоря въ предыдущемъ о результатахъ фор-
сирования экспорта при помощи дешевыхъ про-
дажъ за - границу, я оставлялъ безъ внимания 
вопросъ о томъ, вызывались ли эти продажи 
непосредственно выдачей вывозныхъ премий или 
же какими - нибудь другими мероприятиями син-
дикатовъ. 

Т а к о е суммарное обсуждение этой сложной 
проблемы делалось неизбежнымъ въ виду того 
обстоятельства, что самый вопросъ о томъ, 
что с л е д у е т ъ понимать подъ «вывозными пре-
миями» синдикатовъ, вьизьиваетъ и до сихъ поръ 
еще много споровъ. 

Объясняется это т е м ъ , что только немногие 
синдикаты действительно выплачиваютъ вывоз-
ныя премии. Тайныя же вывозныя премии могутъ 
ииолучаться у ж е в ъ виду того, что, выплачивая 
прямьия или косвенныя премш за уменьшенный 
с б ы т ь участниковъ соглашения на внутреннихъ 
рынкахъ, картель не д е л а е т ъ того же по отно-
шению къ сбыту за границу; в ъ интересахъумень-
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шения издержекъ производства участники карте-
ля принуждаются, такимъ образомъ, этой мерой 
къ форсированию экспорта по дешевымъ цЬнамъ 
за границу. Еще труднее , понятно, установить 
фактъ существования и размеры вывозныхъ пре-
мий у трестовъ, такъ какъ далеко идущая цен-
трализация посл1вднихъ способствуешь сохране-
нию всЬхъ операций въ глубокой тайне. 

Затруднения, которьия приходится преодолеть 
при создании определения понятия «вывозной пре-
мии», значительно усиливаиотся, какъ это пра-
вильно оттеняется Денгесомъ, еще потому, что 
речь о вывозныхъ премиихъ можетъ возникнуть 
у ж е тогда, когда картель выбрасываешь излишкии 
своего производства по низкимъ цеппамъ на ми-
ровой рынокъ, в ъ целихъ достигнуть этимъ по-
вышения ц-Ьнъ на внутреннемъ рынке. 

Трудно констатируемой формой вывозныхъ пре-
мий является, затемъ, часто применяемый методъ 
поставокъ однимъ картелемъ другому по пони-
женнымъ ценамъ сырьихъ матер1аловъ, необходи-
мыхъ для производства вьивэзимыхъ полуфабри-
катовъ или готовыхъ изд Ьлий х). 

К ъ числу моментовъ, сильно затруднянощчхъ 
определение факта существования и размеровъ 
вывозныхъ премий синдикатовъ, необходимо за-
т е м ъ прибавить еще то обстоятельство, что, 
какъ это было, между прочимъ, констатировано 
при производстве американской анкеты бывшимъ 

Ч Ср. Ббпеез, 01е Ъапс1е18ро1ШвсЬе ВескиИипд Йег Аиа-
шЬгргаппеп, стр. 96. 

4* 
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п р е з и д е н т о м ъ а м е р и к а н с к а г о с т а л ь н о г о т р е с т а , 

м - р о м ъ Ч а р л ь з о м ъ Ш в а б о м ъ , э к с п о р г н ы я 1гЬяы 

н е в с е г д а и везд-Ь о д и н а к о в ы , а м е н я ю т с я в ъ 

з а в и с и м о с т и о т ъ у с л о в и й к о н к у р е н ц и и в ъ р а з л и ч -

н ы х ъ с т р а н а х ъ 

') Ср. ТгивИз апс! 1пс1ив1па1 СотЬтаИюпя, КероП 01 1Ье 
1пйи5<па1 Сопитззюп, Уо1. XIII, стр 464. 

Въ виду всего этого два новейшихъ н-Ьмецкихъ изсле-
дователя этого вопроса—Трешеръ и Глонацкйй пытались 
даже установить въ данной об 1асти более точную терми-
нологию, отд-Ьливъ понятйе ,Аиз^икгргатге" (вывозная пре-
мия) отъ „Аиз/иЪгуегдШипд" (экспортное во «награждение). 
По мн-Ьнйю Гловацкаго, нодъ „АивГиЬгуег^Шип^" следуетъ 
будто понимать тотько т е вознаграждения, который выда-
ются синдикатами экспортирующимъ погребптелямъ ихъ 
продуктовъ, въ ц-Ьляхъ вознаградить этихъ потребителей 
за то, что имъ приходится платить синдикату за свои 
сырые продукты бо чее высокия ценм, ч4мъ те , по кото-
рымъ данный синдикатъ прпдаетъ свои изделия загранич-
нымъ конкурентамъ. Подъ „АиьИиЬгргапие" Гловацкий по-
нимаем ъ, наоборотъ, поддержку члена какого-нибудь син-
диката атимг самымъ синдикатом*, въ Ц"Ьляхъ облегчить 
своимъ сочленамъ возможность конкуренции на мировомъ 
рынке и понизить ихъ потери отъ дешевыхъ загранич-
ныхъ продажъ. Такимъ образомъ, если участникъ синди-
ката проволочныхъ штифтовъ будетъ получать поддержку 
при экспорте изъ средствъ синдиката проволочныхъ штиф-
т о т , то это будетъ „вывозной премйей" (АизГиЬгргагше); 
если же эта поддержка будетъ оказываться друшмъ син-
дикатомъ (уюяънымь или чуцннымъ), то такое пособие будетъ 
экспоргнымъ вознаграждениемъ(Аи5ГиЬгуег§й(ип§). АизГиЬг-
ргаппеп имеютъ, следовательно, въ виду поддержку со-
членовъ, Аик^иЬгуег^тип^еп, поддержку потребителей по-
луфабрикатовъ Практическа! о значения такия разграниче-
Н1я, понятно, иметь не м^гутъ, такъ какъ для России, к^къ 
* для всякой другой страны, совершенно безразлично, бу-
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Э т и м ъ о б ъ я с н я е т с я т о о б с т о я т е л ь с т в о , ч т о 

б р ю с с е л ь с к о й с а х а р н о й конвенции 1 8 ) 8 г . , и м е в -

ш е й , г л а в н ы м ъ о б р а з о м ъ , в ъ в и д у в ы в о з н ы я п р е -

мии, в ы п л а ч и в а е м ы я г о с у д а р с т в о м ъ , п о н е в о л е 

п р и ш л о с ь , в к л ю ч и т ь в ъ с в о е о п р е д е л е н и е понятия 

«вывозной премш» с л ^ д у ю щ и я к а т е г о р и и : 

1) п р я м ы я премии, в ы п л а ч и в а е м ы я п р и э к -

с п о р т е ; " 

2) п р я м ы я премии, в ы п л а ч и в а е м ы я в ъ ц Ь л я х ъ 

у в е л и ч е н и я п р о и з в о д с т в а в о о б щ е ; 

3) п о л н ы й и л и ч а с т и ч н ы й в о з в р а т ъ в н у т р е н -

н я я о б л о ж е н и я , п о с к о л ь к у д е л о к а с а е т с я в ы в о -

зимьихъ т о в а р о в ъ ; 

детъ ли производиться форсирование экспорта при помощи 
поддержки того ити иного синдиката 

Ср. С к т а с к г ГЧе АивГиКгипИегвШиип^кроШик с1ег Каг-
1е11е. стр. 32 и след — Въ угольной и железной промыш-
ленности 2-я категория П'>собш (АикГиЬгуег§0(ип§еп) вы-
плачивается по даннымъ того же автора (стр. 40), въ сле-
дующей последовательности: 

во I) Синдикатами, добывающими топливо (уголь и 
коксъ); 

во 2) Синдикатами добывающими руду и выделывно-
шими чугунъ при поддержке синдикатовъ, добываюицихъ 
топливо; 

въ 3) Синдикатами, выделывающими полупродуктъ, при 
поддержке синдикатовъ 1-й и 2-й группы; 

вт» 4) Синдикатами, выделывающими прово.юку, при 
поддержке 1 й, 2-й и 3-й группы; 

въ 5) Синдикатами проволочныхъ штифтовъ при под-
держке 1-й, 2 й. 3-й и 4 й группы. 

Ср. Б б п ^ з , Бйе ЪапсЗе1зро1Ш8сЬе ВеёеиИип^ (Зег Аив-
{иЬгргйтиеп, стр. 40. 
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4) косвенный выгоды, получаемыя предприни-
мателями въ томъ случай, если при вывозе ими 
получаемся премия, превышающая д .Ч|ктвитель-
ную величину внутренняго обложения; и, на-
конецъ, 

5) всякаго рода выгоды, получаемыя отъ несо-
ответствия между размерами ввозныхъ пошлинъ 
и размерами внутренняго обложения. 

Здесь имелась, такимъ образомъ, въ виду 
и вызываемая высокимъ уровнемъ ц е н ъ на вну-
треннихъ рынкахъ возможность сбывать часть 
производства по низкимъ ценамъ за границу. 
При исчислении размеровъ премий масштабомъ 
является при этомъ разница между цгьнами 
на внутреннемъ и внгъшнемъ рынкгъ. 

Примененный с ъ такимъ успехомъ брюссель-
ской конвенцией приемъ можетъ бьить легко пе-
ренесенъ и на форсирование экспорта синдика-
тами, какъ это показалъ долголетний опытъ 
Канады. А именно, уже съ 1904 г. Канада 
решила ввести такия дополнительныя пошли!иы 
на изделия, экспортъ которыхъ искусствеиино фор-
форсировался синдикатами '). 

§ 6 новаго тарифииаго закона отъ 12 апреля 
1907 г. предусматриваем при этомъ взимание 
при ввозе въ Канаду специальной дополнительной 
пошлины съ г Ь х ъ товаровъ, которые произво-
дятся и въ самой Канаде, когда ихъ экспортная 
илии фактическая цена, при продаже канадскому 

!) Относительно подробностей см. Ьеиздачйе моей книги 
„Синдикаты и тресты и современная экономическая по-
литика", стр. 295 и сл4д. 
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импортеру ниже добросовестной (Ыг) рыноч-
ной ц^ны того - же товара при одновременныхъ 
продажахъ для внутренняго потребления в ъ стра-
н е экспорта. 

«Дополнительная пошлина должна исчисляться 
такимъ образомъ, что размеръ ея долженъ соот-
ветствовать разнице между «добросовестной» ры-
ночной ценой при продажахъ для внутренняго 
потребления въ стране экспорта и продажной 
ценой т е х ъ же товаровъ при экспорте. Этой 
дополнительной пошлиной облагаются и товары, 
которые вообще таможенному обложенпо не под-
лежать. Максимальный размЬръ такой дополни-
тельной пошлины не можетъ, однако, превышать 
15 о/о с ъ ценности ввозимаго товара 1 ) . 

Отъ дополнительна™ обложешя закономъ 1907 г. 
освобождались: 

a) товары, съ которыхъ и безъ того взималась пошлина 
въ 50 и свыше 5Оп/0 съ ихъ ценности; 

b) товары, подлежащие въ Канаде акцизному обло-
жению; 

c) сахаръ, рафинированный въ Соед. Королевств^; 
некоторые сорта бичевы для землед"Ьльческихъ ма-

шннъ. 
Кроме того, законъ 1907 г. предусматривалъ облегчения 

для товаровъ, ввозимыхъ по преференциальному тарифу для 
британскихъ изд-Ьлш, разрешая, при подсчете размеровъ 
дополнительной пошлины, не принимать во внимаше 
акцйзнаго обложешя 

На основанш более позднихъ дополненш къ закону 
1907 г. отъ обложешя дополнительной пошлиной были 
освобождены некоторый жел-Ьзныя и стальныя издел 1я. 
Намрим^ръ, предписашемъ отъ 26 окт. 1911 г., жел-Ьзныя 
и стальныя трубы, диаметромъ меньше 4 дюймовъ, если 
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Т а к ъ какъ эти постановления можно было бы , 
обойти, посылая иностранные товары прямо на/ 
комиссию, то законъ предоставилъ генералъ - ту/ 
берииатору Канады право на принятие в ъ ка-
ждомъ отдельномъ случай, или для определенней 
категории случаевъ, ряда м'Ьръ по своему усмо-
трению, въ ц-кгсяхъ обложения товаровъ, о кото-
рыхъ идетъ речь, или какой-либо части пос^'Ьд-
нихъ, такой же специальной пошлиной, какъ 
если бы до отправки им'Ьлъ место актъ продажи 
товара. 

Для каждаго отдельнаго случая взимания спе-
циальной пошлины не требуется какого-либо осо-
баго разрешения правительства. Наоборотъ, ка-
ждая таможня уполиомачивается взимать допол-
нительнуио сумму, поскольку имеются на - лицо 
данныя для заклиочения о наличности въ данномъ 
случае законныхъ предпосылокъ для такого рода 
действий; а именно: если цена, по которой то-
варъ проданъ въ Канаду, ниже его рыночной 
цены при продажахъ для внутреннего потребле-
бления въ стране производства. 

Таможенныя учреждения довольно широко поль-
зуются предоставленнизими имъ въ данномъ отно-
шении полномочиями. В ъ течение трехъ последо-
вавшихъ за вступлениемъ закона в ъ действие 
отчетныхъ л е т ъ вышеуказанная дополнительная 
пошлина давала ежегодно фиску приблизительно 
230.000 долларовъ, т . -е . около полумиллиона руб. 
разница между „добросовестной" рыночной ценой товара 
при продажахъ для внутренняго потребления въ стране 
экспорта и его одновременной продажной ценой при 
экспорт-^ въ Канаду не превышала 5%. 
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Собранные мной, во время поездки в ъ Ка-
наду л-Ьтомъ 1913 года, материалы показываютъ, 
что, несмотря на встречавшиеся протесты, новое 
законодательство удалось провести в ъ жизнь 
значительно легче, ч^Ьмъ этого ожидали даже 
наиболее равностные его сторонники. 

Приведенные въ виде приложений А и Б , та-
моженные формуляры (ср. стр. 65), заполняются 
безъ затруднений, сильно упрощая работу тамо-
ж е н н а я ведомства. 

Помнимо достижения своей основной ц е л и — 
затруднения форсирования дешеваго экспорта син-
дикатами, канадское законодательство оказалось 
очень выгоднымъ для страны еще и в ъ другомъ 
отношении. 

Д-Ьло въ томъ, что, въ значительной степени 
подъ влняниемъ этого затруднянощаго форсирова-
ние синдикатами экспорта въ Канаду обстоятель-
ства, рядъ американскихъ трестовъ сталъ откры-
вать въ К а н а д е филиальныя отделения своихъ 
предприятий. Результатомъ этого законодатель-
ства оказался, такимъ образомъ, очень желатель-
ный для Канадьи усиленный приливъ иностран-
ныхъ капиталовъ. 

* * * 

Резюмируя результаты предыдущего изследо-
ващя с ъ точки зрения интересовъ России, мы 
можетъ поэтому установить следующня поло-
жения: 

1) за последние годы вывозныя премии герман-
скихъ синдикатовъ стали приобретать характеръ 
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почти постояннаго института, при чемъ и раз-
м е р ь ихъ былъ за последние годы значительно 
выше, ч-Ьмъ въ то время, когда синдикаты стали 
ихъ впервые применять; 

2) Результатомъ выплаты вывозныхъ премш 
синдикатами является сплошь и рядомъ силь-
ное понижение ц-Ьнъ на мировомъ рынке, 
что сильно затрудняетъ правильное развитие 
русскаго экспорта, въ виду сравнительной 
слабости нашей промышленности; при этомъ, 
даже при переходе всего экспорта изъ р у к ъ 
отд-Ьлыпыхъ предпринимателей въ руки синди-
катовъ, чего удалось добиться пока только н > 
многимъ р у с с щ ш ъ . картеллмъ, положение Р о с с ш 
наврядъ-ли существенно улучшится, такъ какъ 
к ъ такой же тактике прибегаешь и несравненно 
лучше организованная экспортирующая промы-
шленность другихъ странъ; 

3) Практикуемыя в ъ особенно широкихъ раз-
м^рахъ германскими синдикатами частыя измп-
ненгя величины вывозныхъ премш, затрудияютъ 
для экспортируиощей промышленности России, въ 
виду невозможности точной калькуляции, сбытъ 
въ чужия страны; 

4) Вывозныя премии германскихъ и иньихъ син-
дикатовъ усиливаютъ влияние одной изъ вред-
нейшихъ сторонъ высокаго протекционизма, 
искусственно форсируя развитие опреД'Ьленныхъ 
отраслей производства; вызываемая этимъ гипвр-
•трофгя производства ведетъ за собой ис.п<усствзн-
ное форсирование германскаго экспорта, что м1> 
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шаетъ правильному развитию соотв'Ьтствуюицихъ 
отраслей русской промышленности; 

5) Вывозныя премии германскихъ и иныхъ син-
дикатовъ, какъ и всякия другия ихъ мероприятия, 
способствующия дешевымъ продажамъ за - гра-
ницу, отзываются очень невыгодно и в ъ томъ 
отношении, что ставятъ опред-Ьленныя отрасли 
русской промышленности въ бол'Ье невыгодныя 
условия, ч-Ьмъ другия отрасли нашего народнаго 
хозяйства. Такимъ образомъ, имеющие всЬ шансы 
на здоровое развитие отрасли русской промы-
шленности могутъ, благодаря этому, прийти въ 
упадокъ, тогда какъ другия, не пользующийся 
благоприятными природными и социальными усло-
виями отрасли производства, б у д у т ъ искуссствен-
но поощряться. Вывозныя премии иностранныхъ 
синдикатовъ могутъ, следовательно, оказать на 
народное хозяйство России совершенно такое 
же вредное влияние, какое могло бы оказать слиш-
комъ одностороннее проведение самой Ро съ й 
принциповъ протекционизма; 

6) Быстрый р о с т ъ значения вывозныхъ премий 
германскихъ синдикатовъ, в ъ виду громаднаго 
значения германскаго импорта въ Росспно вы-

*) Со времени заключения предпоследняго торговаго 
договора съ Гермашей ввозъ изъ Германш (или черезъ 
Германию) въ % всего ввоза въ Россию, по даннымъ рус-
ской статистики, исчислялся: 

Годы. Годы. 
1895/98 33% 1907/10 40% 
3899/02 35% 1911/13 49% 
1902/06 36% 

„ Ср. между прочимъ, мою брошюру: „Русско-Герм. Торг. 
Дог. и слЪдуетъ ли Россш быть колошей Германии". 
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зываетъ т-Ьмъ больше нареканий, что экономиче-
ская наука, в ъ лиц/Ь ея виднтЬйшихъ представи-
телей, давно у ж е осудила рекомендовавшуюся 
меркантилистами политику государственныхъ вы-
возныхъ премий, что и заставило правительства 
большинства культурныхъ странъ стремиться къ 
постепенной о т м е н е после днихъ. Выплата же 
вывозныхъ премий синдикатами возвращаетъ насъ 
къ тому же положению вещей, которое созда-
валось политикой меркантилизма. К р о м е того, 
вывозныя премии синдикатовъ являются, если не 
формальнымъ, то несомненно фактическимъ о5-
ходомъ, существующихъ тарифныхъ ставоись ; 

7) Вывозныя премии германскихъ синдикатовъ 
затрудняютъ для России заключение основанныхъ 
на далеко идущихъ уступкахъ долгосрочныхъ 
торговыхъ договоровъ, такъ какъ, въ виду 
своей экономической отсталости, России необхо-
димо обезопасить себя отъ наводнения герман-
скими изделиями, по ъзующи.мися при экспорте 
поддержкой вывозныхъ премий сандикатовъ; 

8) В ъ виду отсутствия въ Англии 2), Бельгии, 
Голландии, Дании, Норвегии и многихъ другихъ 
странахъ высокихъ покровительственныхъ по-
шлинъ и сравнительно слабаго развития в ъ нихъ 

Подробности относительно ТОГО, ЯВЛЯЮТСЯ ЛИ В Ы В 1 3 -

ныя премш синдикатовъ фактическимъ обходомъ суще-
ствующихъ торговыхъ договоровъ, приведены въ 13-ой 
главе 1-го издашя моей книги: „Синдикаты и тресты и 
современная экономическая политика". 

2И Ср. 2-е издание моего курса Экономической Политики, 
стр. 111 и след. 
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синдикатовъ, конкуренция этихъ странъ менЬе 
опасна для России; 

9) Германские синдикаты, пользуясь вывознилми 
премиями, быстро вытЪсняютъ эти страны съ 
русскихъ рынковъ, ЧТО, ВЪ КОНЦ'Ь - концовъ, дол-
жно повести за собой и падение нашего экспор-
та землед'Ьльческихъ продуктовъ в ъ эти страны, 
такъ какъ длительное развитие экспорта мало-
ц-Ьннаго сырья и полуфабрикатовъ, которые вы-
возитъ главнымъ образомъ Россия, мыслимо 
только при дешевыхъ обратныхъ фрахтахъ. 

России следовало бы в ъ виду всего этого, по-
агЬдовавъ примеру Канады, поскор'Ье ввести до-
полнительный пошлины на изд'Ьлия, экспортъ 
которьихъ форсируется особенно опасными дтя 
нас!, в ъ этомъ отношении германскими сиииди-
катами. 

Внесение соотв-кгствующихъ постановлений въ 
наши новые торговые договоры дастъ Р о с о й 
возможность достигнуть сл'Ьдуюицихъ результа-
т о в ъ : 

1. Усиления торговыхъ сношений с ъ странами; 
въ род-Ь: Англии, Бельгии, Дании, Голландии, 
Норвегии и т. д., синдикаты которыхъ не в ъ 
состоянии сильно форсировать экспортъ; 

2. Усиления нашего экспорта в ъ Англию, Бель-
гию, Даниио, Голландипо, Норвегию и т. д., вслед-
ствие удешевления морскихъ фрахтовъ, которое 
должно явиться результатомъ усилившихся тор-
говыхъ сношений с ъ этими странами; 

3. Ускорения развития нашего торговаго флота; 
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4- Эмансипации отъ быстро растущаго и очень 
опаснаго для насъ, какъ показала теперешняя вой-
на, ч р е з м е р н а я преобладания Германии въ нашей 
внешней торгов ,е 

Говоря о роли дополнительныхъ пошлинъ на 
изделия, экспортъ которыхъ форсируется синди-
катами, здесь нельзя обойти молчаниемъ того фак-
та, что никогда еще вюъишгя историчеснгя условгя не 
были такъ благоприятны въ данной области для Рос-
сш, какъ въ данный моментъ. 

Ненависть почти в с е х ъ культурныхъ странъ 
къ агрессивной экономической политике Герма-
нии создала теперь положение, при которомъ уме-
лая и энергичная инициатива России и Англии, какъ 
странъ, наиболее заинтересованныхъ въ ослабле-
нии г е р м а н с к а я протекционизма, легко могла бы 
повести за собою соз иание могущественной эконо-
мической коалицш съ участи'емъ: Японии, Бельгии, 
Франции, Швейцарии, Голландии, Дании, Испании, 
Португалии, Норвегии, а затемъ и Соед. Ш т а -
товъ. 

Н е следуетъ, ведь, забывать, что, понизивъ силь-
но свои собственныя таможенныя ставки, Соед. 
Ш т а т ы чрезвычайно заинтересованы въ томъ, 
чтобы ослабить форсирование д е ш е в а я экспорта 
Германией. 

Подъ воздействиемъ достигнутаго ииутемъ такой 
п<оалищи экономическаго изолировангя Германии, для 

') Само собою разумеется, При ЭТОМ̂  , ЧТО, ВВОДЯ Та1Я ДО-
ПОЛНИТЕ "ЬНЫЯ пошлины, мы должны облагать ими только те 
германская изделия, безъ которыхъ мы легко можемъ обойтись, 
получая ихъ изъ другихъ странъ. 
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н-Ьмецкихъ синдикатовъ не останется иного исхо-
да, какъ употребить все свое громадное влияние 
на государственную власть въ пользу перехода 
къ либеральной торговой политике, т. е., иными 
словами, къ соп<ращенпно поКоюпцихся въ значи-
тельной степени на высокихъ таможенныхъ став-
кахъ Германии выплатъ синдикатами какъ выво-
зныхъ премий, такъ и применения иныхъ мето-
довъ иси<усственнаго форсирования своего экс-
порта. 

Такая инициатива Англии и России оказалась бы 
въ то же время прекраснымъ средствомъ для 
борьбы съ результатами все ярче проявляющихся 
тенденций къ образованию интернациональныхъ 
соглашений между трестами и картелями. А , между 
гЬм/ь, деятельность этихъ соглашений, при господ-
ствующей въ настоящее время въ большинстве 
государствъ мании высокаго процекционизма, гро-
зить всему цивилизованному миру безжалостной 
эксплоатацией потребителей несколькими сотнями 
династий промышленныхъ магнатовъ, искусственно 
затрудняющихъ изъ личныхъ выгодъ развитие 
производительныхъ силъ въ экономически отста-
лыхъ странахъ вообще, и въ России въ част-
ности. 

Ее 1и бы, однако, война и вызванныя ею ослож-
нения сделали невозможнымъ немедленное созда-
ние такой экономической коалиции, имеющей въ 
виду борьбу съ форсированиемъ дешеваго экспор-
та германскими синдикатами, то для нашего пра-
вительства всетаищ остается другой блестящий 
выходъ. 
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А именно, отказъ возобновить послп окончатя 
войны старый торговый договоръ съ Гермашей, за-
мгънивъ его однимъ только параграфомъ о наиболпе 
блаюпргятствуемыхъ нацьяхъ, какъ это сделала 
послЬ войны 70 го года Франция. 

Этимъ еамымъ Россия: 
во 1) развяжетъ с е б е после войны руки, вер-

нувъ утраченную по настоянгю Германш свободу 
автономно регулировать свои тарифы въ интере-
сахъ другихъ странъ, съ которыми намъ жела-
тельно усилить свои торговыя сношения; 

и во 2) облегчить себе после окончания войны 
путь къ тому, чтобы,—создавъ самостоятельно или 
въ союзгъ въ дру/ими странами дополнительныя 
пошлины на изделия, экспортъ которыхъ форси-
руется синдикатами, ускорить развитие произво-
дительныхъ силъ России. 
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Приложенге А. 

Формуляръ псдъ литерой М, з а п о л н е н а котораго требуется 
канадской таможней для товаровъ, запроданныхъ экспор-

т е р о в въ Канаду до отправки ихъ лароходомъ. 
М^сто и число 

Коносаментъ (чей ?) 
Куплено (к^мъ ?) изъ 
Отъ кого изъ 
Отправляется (место погрузки) изъ 
черезъ 

Отметки 
и числа 
на тю-
ках*. 

Количество и они -

саюе товароигъ. 

Добросовестная 
({ап') рыночная 
цйна ори про-

дажахъ для 
внутреннягоно-

треблешя въ 
моментъ по-

грузки. 

Продажная цена 
покупателю въ 

Канаде. 
Отметки 
и числа 
на тю-
ках*. 

Количество и они -

саюе товароигъ. 

Добросовестная 
({ап') рыночная 
цйна ори про-

дажахъ для 
внутреннягоно-

треблешя въ 
моментъ по-

грузки. 

За еди-
ницу 
вЪса. 

Обшая 
сумма. 

Подпись продавца или агента 

На оборот-Ь формуляра требуется удостоверение следующих* 
фактов*: 

Я, нижеподписавшийся, удостоверяю: 
и) что, я являюсь экспортером* (или совладельцем*, управляю-

щим*, главным* уполномоченным* и т. д. экспортера) упомя-
нутых* товаровъ; 

з) что этотъ формуляръ заполненъ во вс-Ьх* отношениях* 
правильно; 

3) что этотъ формуляръ содержитъ правильный и полныя 
указания ценъ, которые заплачены или будут* уплачены за пе-
речисленные в* немъ товары, действительное количество этихъ 
товаров* и все расходы по нимъ; 
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4) что этотъ формуляръ обнаруживает* добросовестную (Сайг) 
рыночную ц-Ьну указанных* товаровъ въ моментъ и на мЪстЬ не-
посредственнаго экспорта ихъ въ Канаду, если бы товары того 
же качества были проданы въ т4хъ же количествахъ на глав-
ных* рынкахъ страны, экспортирующей ихъ въ Канаду; что ц^ны 
эти указаны безъ всякихъ скидок* за расчет* наличными, какъ 
и безъ вычетозъ: возврата пошлинъ, вывозныхъ премш, нало-
гов* или акцизов*, взимаемых* въ случаяхъ, когда товаръ идет* 
для внутреняяго потребления, вывозныхъ пошлинъ или каких* 
бы то ни было другихъ скидок*; 

5) что другого документа для указанных* въ данном* до-
кументе товаровъ не вручено и не будетъ вручено никому; 

6) что между указанными продавцом* и покунателемъ, или 
кемъ-нибудь по поручению кого-либо изъ них*, не существует* 
и не будетъ заключено никаких* сделок* или соглашений отно-
сительно покупныхъ цЪнъ указанныхъ в* этомъ документе то-
варовъ в* смысле изменения этихъ цен* при помощи: выче-
товъ, скидок*, вознаграждений, компенсаций или каких* бы то 
ни было иных* приемов*. 

Место 
Число месяц* год* 

Подпись 

Приложенге Б. 

Формуляръ подъ литерой М, заполнеше котораго требуется 
к а н а д с к о й таможней для товаровъ, посылаемыхъ въ К а -
наду на комисс1ю безъ предварительной з а п р о д а ж и 

энслортеромъ. 

Место и число . 
Коносамент* (чей ?) 
Посылается (кем* ?) изъ 
Предназначается (кому ?) .въ. 
Отправляется (место погрузки) изь 
через* 
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Отметки 
и числа 
на тю-
ках*. 

Количество и опи-

сание товаровъ. 

Добросовестная (Га:г) рыночная 
цёна при продажахъ для внутрен-
няго потребления въ моментъ по-

грузки. 
Отметки 
и числа 
на тю-
ках*. 

Количество и опи-

сание товаровъ. за еди-
ницу в'Ьса. С у м м а . 

Подпись владельца или агента 

На оборот^ формуляра требуется удостоверение следующих* 
фактов* (факты эти должны быть подтверждены: въ Англии и 
британских* колониях* иеред* представителем* таможеннаго ве-
домства, нотариусом* или иным* лицом*, могущим* принимать 
присягу; въ другихъ странах*—перед* британским* или иным* 
консулом*, передъ нотариусом* или иным* оффишальнымъ ли-
цомъ, могущимъ принимать присягу): 

и) я нижеподписавшийся 
город* страна 
под* присягой! и правдиво ваявляю: что я являюсь собственни-
ком* (или какъ участник* фирмы *) совладельцем*) товаровъ, 
посланных* въ Канаду на комиссию такому-то (фамилия получа-
теля и место его жительства) и указанных* въ этомъ форму-
ляре; 

2) что в* этом* формуляре сполна и правильно перечи-
слены все погруженные под* этотъ документ* товары; 

3) что указанные товары въ формуляре правильно описаны; 

Дается название фирмы, если товаръ погруженъ фирмой 
или слзжащимъ, директором* или управляющимъ фирмы; если 
товаръ погруженъ корпорацией, дается название корпорации. 
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4) что »* формуляр^ указаны и специфицированы точная 
ценность вс4хъ картонов*, ящиков*, корзин* и всяких* дру-
гих* упаковок* и все расходы, необходимые для того, чтобы 
указанные товары могли быть погружены въ Канаду; 

5) что ни один* изъ указанных* товаровъ не был* продан* 
указ2нным* выше собственником* или кемъ-либо по его поруче-
нш какому-нибудь лкцу, фирме или корпорации в* Канаде; 

6) что этотъ формуляръ содержит* правильную и заслужи-
вающую доверия оценку указанныхъ товаровъ по ихъ добросовест-
ной (Ганг) рыночной пене при продажахъ для внутренняго по-
требления на главных* рынкахъ страны, откуда они экспорти-
руются въ Канаду; и что такая добросовестная (<аиг) рыночная 
цена является ценой, по которой указанные товары свободно 
предлагаются для продажи в* таких* же количествах* и такого 
же качества мною или тамошними торговцами покупателям* вну-
треннихъ рынков* при даровании им* обычнаго кредита, без* 
всяких* скидок* за расплату наличными, какъ и безъ вычетов* 
возврата пошлинъ, вывозныхъ премий, налогов* или акцизов*: 
взимаемых* въ случаяхъ, когда товаръ идетъ для внутреннего 
потребления, вывозныхъ пошлинъ или какихъ бы то ни было 
другихъ скидок*; 

7) что въ случае, если подлежащая обложению пошлинами 
действительная цена какого-либо изъ товаровъ окажется иной 
чемъ цена, специфицированная въ этомъ формуляре, такая цена 
для обложения указаннаго продукта пошлиной была определена 
и фиксирована мной по совести на основании указаний таможен-
наго закона; 

8) что никакого другого документа или счета для указан-
ныхъ товаровъ не вручено и не будетъ вручено никому как* 
мной, такъ и кемъ-либо по моему поручению. 

Заявлено (где ?) 

Подпись 

Число месяц* год* 



ГОТОВЯТСЯ К Ъ ПЕЧАТИ: 

В ы п у с к ъ XI. Н. К. Костров-*». Наша торговля съ 
Италией. 

В ы п у с к ъ X I I . В> А. К и с е л е в ъ . Электропромышлен-
ность въ ея прошломъ и настоящемъ. 

В ы п у с к ъ XIII.' К. Я . П у р и н ъ . Мелкий кредитъ въ При-
балтийскомъ кра-Ь. Часть I. Лифляндская губерния. 

В ы п у с к ъ X IV . М. А. К о м и с с а р о в а . Синдикатския 
соглашения въ русской нефтяной промышленности. 

В ы п у с к ъ X V . С . Н. Б а к у л и н ъ . Запретительньпя та-
моженный ставки и торговые договоры. 

В ы п у с к ъ X V I . К о в ы р к о в ъ . Наша шерстяная про-
мышленность въ ея прошломъ и настояицемъ. 

В ы п у с к ъ X V I I . Г . М. Э и р о с ъ . Наша шелковая про-
мышленность. 

В ы п у с к ъ X V I I I . С . Ф . Андрианова. Наша бумагопряд. 
промьишл. въ ея прошломъ и настоящемъ. 

В ы п у с к ъ X I X . И. В . М о з ж у х и н ъ . Законодательство 
о землеустройстве и' его воздействие на развитие 
крестьянскаго хозяйства въ юго-восточной части 
Богородскаго уЬзда, Тульской губ. 

В ы п у с к ъ X X . Л. М. К о в а л ь с к а я . Дороговизна жизни. 
В ы п у с к ъ X X I . В . А. С о к о л о в ъ . Возвратъ пошлинъ. 
В ы п у с к ъ X X I I . Н. Н. Б а р а н с к ш . Эмиссионные банки 

Германии. 
В ы п у с к ъ X X I I I . С . Г . И с а к я н ц ъ . Наша марганцевая 

промышленность и мировой рьинокъ. 

Т О Г О Ж Е А В Т О Р А : 

Оеи*5сМап!|5 5ос1а"ии1иБ*1че !п У е г д а п д е п Н е Н ып<1 ' 
С е д е т м а г * . 8кпМ§аг1, 1895. Ц-Ьна 2 марки 40 пф. 

ВегиГвдКейегипд ипЛ К е ! с М и т . Издание I. О. СоМа. 
8киМ§аг1 1897. ЦЬна 4 марки. 

01е 1гегте !п1 | |сНеп инс! с1!е и н г к Н с Ь е п Ц г в а с Н е п 
Лее Веуо1кегипд881Ш8(ап(1е8 ш Г г а п к г е 1 с Н . 
МйпсЬеп 1898. Ц-Ьна 1 марка. 

Оеи*8сМапс15 2икип11 ! т Ы с Ы е Лег а д г а Н в с к е п 
Веже18^иКгипд. Издание Ри1ой & ЬбЫе. МйпсЬеп 
1898. Ц-Ьна 40 пф. 

Ш е 5 Ы | $ ( | к мпй !Нге Вес1еи1ипу 1йг |1а§ т о й е г п е 
Се8е118сНа1<51еЬеп. Издание Ри1о1и & ЬбЫе. Мйп-
сЬеп 1899. ЦЬна 50 пф. 

В е у о 1 к е г и п д 8 р г о Ы е т е ипс! ВегиТадПейегипд «п 
Г г а п к г е ! с К . Издание I. ОпМепЪаё'а. Берлинъ 1900. 
Ц-Ьна 5 марокъ. 

0!е 6 е » е г Ь е * г е ! Н е К ип<| ! Ь г е Ы с М - ипЛ Э с Н а Н е п -
з е Н е п . 2йгйс1и 1901. 



Проблемы н а с е л е ш я во Ф р а н ц ш . СПБ. 1903. Ц-Ьна 
2 р. 50 к. 

А н к е т а о п р и ч и н а х ъ у п а д к а в в о з а р у с с к о й п ш е -
н и ц ы вть Англ1ю. С.-Петербургъ 1903 (разошлась). 

С т а т и с т и м а и ея значение для с о в р е м е н к а г о об-
щ е с т в а . С.-Петербургъ 1904. Цена 25 к. 

С и н д и к а т ы и т р е с т ы и с о в р е м е н н а я э к о н о м и ч е -
с к а я п о л и т и к а . Москва 1907. Ц'Ьна 3 р. 50 к. (ра-
зошлась). 

С и н д и к а т ы и т р е с т ы и с о в р е м е н н а я э к о н о м и ч е -
с к а я п о л и т и к а . 2-е испр. и знач. дополн. изд. 
Часть I. Москва 1912. ЦЬна 2 р. 

Р у с с к о - г е р м . т о р г о в ы й д о г о в о р ъ и з а д а ч и Р о с -
с ш . Москва 1912 (разошлась). 

РецензЕя н а к н и г у про<*>. М. И. Н а з а р е в с к а г о : 
„Очерни по и с т о р ш и т е о р ш к о л л е к т и в н о , 
к а п и т а л и с т , х о з я й с т в а " . Москва 1912. ЦЬна 20 к. 

Р у с с к о - г е р м а н с к ш т о р г о в ы й д о г о в о р ъ и сл~Ь-
д у е т ъ ли Р о с с ш б ы т ь „ к о л о ш е й " Г е р м а н ш . 
Москва 1913. Ц-Ьна 60 к. 

Э к о н о м и ч е с к а я п о л и т и к а . 2-ое исправл- и значительно 
дополн, изд. Часть I. 18 лекций. Ц-Ьна 1 р. 50 к. 

Благоприятна ли . р у с с к а я д е й с т в и т е л ь н о с т ь для 
образования с и н д и к а т о в ъ и т р е с т о в ъ . Москва 
1913. Ц-Ьна 50 к 

П о д о б а е т ъ ли п р о ц е с с о р у г о в о р и т ь у м ы ш л е н н о 
неправду . Отв-Ьтъ г. М. И. Назаревскому. Москва 
1913. Ц-Ьна 20 к. 

С и н д и н а т ъ Продуголь и к р и з и с ъ т о п л и в а . Москва 
1913. Ц-Ьна 25 коп. 

П а н а м с т й н а н а л ъ , п а д е т е х л - Ь б н ы х ъ ц-Ьнъ, 
война и н а ш и т о р г о в ы е договоры. 2-ое испр. 
и знач. дополн. изд. Москва 1915. ЦЬна 1 р. 35 коп. 

Ц-Ьна 6 0 коп. 

П Р О Д А Е Т С Я 

во ве-Ьхъ болыпихъ книжныхъ магазинахъ Москвы 
и Петрограда. 

Т-во тип. А. И. МАМОНТОВА, Москва. 


